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DENKEN UND REICH WERDEN

ANDREW CARNEGIES BERÜHMTE FORMEL ZUM GELDVERDIENEN, DIE AUF DREIZEHN BEWÄHRTEN SCHRITTEN BASIERT, DIE ZU WOHLSTAND FÜHREN, WIRD ZUM ERSTEN MAL VERMITTELT.

DIE IN 25 JAHREN FORSCHUNG IN ZUSAMMENARBEIT MIT MEHR ALS 500 ANGESEHENEN UND SEHR WOHLHABENDEN MENSCHEN ENTSTANDEN IST, DIE DURCH IHRE EIGENEN LEISTUNGEN BEWIESEN HABEN, DASS DIES EINE PRAKTISCHE PHILOSOPHIE IST.

 

NAPOLEON HILL
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Was wünschen Sie sich mehr als alles andere? 

 

Geld, Ruhm, Macht, Entfaltung, Persönlichkeit, Gelassenheit, Glück?

Die Dreizehn Schritte zum Reichtum, die in diesem Buch beschrieben werden, bieten die kürzeste Philosophie, die jemals dargestellt wurde und auf die man sich verlassen kann, um sich individuell zu verwirklichen, zum Nutzen des Mannes oder der Frau, die ein bestimmtes Ziel im Leben suchen.

Bevor Sie dieses Buch in die Hand nehmen, sollten Sie sich darüber im Klaren sein, dass dieses Buch nicht zur Unterhaltung geschrieben wurde. Sie können den Inhalt nicht innerhalb einer Woche oder eines Monats richtig aufnehmen.

Nachdem er dieses Buch eingehend gelesen hatte, sagte Dr. Miller Reese Hutchison, landesweit bekannt als technischer Berater und langjähriger Mitarbeiter von Thomas A. Edison:

"Dies ist kein Roman. Es ist ein Lehrbuch über individuelle Leistung, das direkt aus den Erfahrungen von Hunderten der erfolgreichsten Männer Amerikas stammt. Er sollte studiert, verinnerlicht und gründlich durchdacht werden. Man sollte nicht mehr als ein Kapitel in einer Nacht lesen. Der Leser sollte die Sätze unterstreichen, die ihn am meisten berühren. Dann sollte er zu den unterstrichenen Zeilen zurückkehren und sie erneut lesen. Ein echter Student wird dieses Buch nicht nur lesen, sondern seinen Inhalt in sich aufnehmen und ihn sich zu eigen machen. Dieses Buch sollte von allen Gymnasien übernommen werden, und kein Junge oder Mädchen sollte seinen Abschluss machen dürfen, ohne eine Prüfung über dieses Buch mit Erfolg abgelegt zu haben. Diese Philosophie wird nicht an die Stelle der in den Schulen unterrichteten Fächer treten, aber sie wird es ermöglichen, das erworbene Wissen zu organisieren und anzuwenden und es ohne Zeitverlust in einen nützlichen Dienst und eine angemessene Entlohnung umzusetzen."

Dr. John R. Turner, Dekan der City University of New York, sagte nach der Lektüre des Buches:

"Das absolut beste Beispiel für die Gültigkeit dieser Philosophie ist Ihr eigener Sohn Blair, dessen sensationelle Geschichte Sie im Kapitel über das Verlangen beschrieben haben."

Dr. Turner bezog sich auf den Sohn des Autors, der ohne normales Gehör geboren wurde und der es nicht nur vermieden hat, taubstumm zu werden, sondern seine Beeinträchtigung in einen unschätzbaren Vorteil verwandelte, indem er die hier beschriebene Philosophie anwandte. Nach der Lektüre der Geschichte (die auf Seite 52 beginnt) werden Sie feststellen, dass Sie im Begriff sind, in den Besitz einer Philosophie zu gelangen, die sich in materiellen Reichtum verwandeln kann, die Ihnen aber auch Gelassenheit, Verständnis und geistige Harmonie bringen kann und die Ihnen in einigen Fällen, wie im Fall des Sohnes des Autors, helfen kann, ein körperliches Leiden zu überwinden.

Der Autor hat durch die persönliche Analyse hunderter erfolgreicher Männer herausgefunden, dass sie alle die Angewohnheit hatten, ihre Ideen in so genannten Meetings auszutauschen. Wenn sie Probleme zu lösen hatten, setzten sie sich zusammen und redeten so lange, bis sie durch ihren gemeinsamen Ideenbeitrag einen Plan zur Erreichung ihres Ziels gefunden hatten.

Sie, die Sie dieses Buch lesen, werden den größten Nutzen daraus ziehen, indem Sie das im Buch beschriebene Prinzip des höheren Verstandes in die Praxis umsetzen.

Sie können dies tun (wie es andere mit großem Erfolg tun), indem Sie einen Studienkreis bilden, der aus so vielen Menschen besteht, wie Sie möchten, die freundlich und harmonisch sind. Der Kreis sollte sich in regelmäßigen Abständen, wöchentlich, treffen.

Das Verfahren sollte darin bestehen, dass bei jeder Sitzung ein Kapitel des Buches vorgelesen wird, woraufhin der Inhalt des Kapitels von allen Mitgliedern frei diskutiert werden kann. Jedes Mitglied sollte sich Notizen machen und ALLE SEINEN EIGENEN IDEEN, die in der Diskussion vorgeschlagen werden, aufschreiben.

Jedes Mitglied sollte jedes Kapitel einige Tage vor der gemeinsamen Lektüre und der gemeinsamen Diskussion im Kreis sorgfältig lesen und analysieren. Das Vorlesen im Kreis sollte von jemandem übernommen werden, der gut lesen kann und es versteht, den geschriebenen Worten Farbe und Gefühl zu verleihen.

Durch die Befolgung dieses Plans wird jeder Leser aus den Seiten des Buches nicht nur die Summe des besten Wissens gewinnen, das aus den Erfahrungen hunderter erfolgreicher Männer zusammengetragen wurde, sondern, was noch wichtiger ist, er wird neue Wissensquellen in seinem eigenen Geist anzapfen und unschätzbares Wissen von JEDER ANDEREN ANWESENDEN Person gewinnen.

Wenn Sie diesen Plan beharrlich befolgen, werden Sie mit ziemlicher Sicherheit die geheime Formel entdecken und sich zu eigen machen, mit der Andrew Carnegie sein immenses Vermögen erwarb, wie in der Einleitung des Autors angegeben.




Hommagen an den Autor 

 

Von führenden amerikanischen Männern

Es dauerte 25 Jahre, um THINK AND BECOME RICH zu produzieren. Es ist das jüngste Buch von Napoleon Hill, das auf seiner berühmten Philosophie aus dem Buch "Das Gesetz des Erfolgs" basiert. Seine Arbeit und seine Schriften wurden von führenden Persönlichkeiten aus den Bereichen Finanzen, Bildung, Politik und Verwaltung gelobt.

 

Sehr geehrter Herr Hill:

Ich hatte jetzt die Gelegenheit, Ihre Lehrbücher über das Gesetz des Erfolgs zu Ende zu lesen, und ich möchte Ihnen meine Anerkennung für die großartige Arbeit aussprechen, die Sie bei der Zusammenstellung dieser Philosophie geleistet haben.

Es wäre hilfreich, wenn jeder Politiker in der Nation die 17 Grundsätze, auf denen Ihr Unterricht basiert, verinnerlichen und anwenden würde. Sie enthalten hervorragendes Material, das jede Führungskraft in jedem Bereich kennen sollte. 

Ich freue mich, dass ich Ihnen bei der Organisation dieses großartigen Kurses über die Philosophie des "gesunden Menschenverstandes" ein wenig behilflich sein durfte. 

Mit freundlichen Grüßen

[image: Signature of President Taft]

(Ehemaliger Präsident der Vereinigten Staaten und des Obersten Gerichtshofs der USA)

DER KÖNIG DER 5 UND 10 CENT GESCHÄFTE

"Durch die Anwendung vieler der 17 Grundprinzipien der Philosophie von 'The Law of Success' haben wir eine große und erfolgreiche Ladenkette aufgebaut. Ich nehme an, es wäre keine Übertreibung, wenn ich sage, dass der Woolworth-Wolkenkratzer zu Recht als ein Denkmal für die Gültigkeit dieser Grundsätze angesehen werden kann."

F. W. WOOLWORTH

EIN GROSSER DAMPFSCHIFFMAGNAT

"Ich fühle mich sehr dankbar für das Privileg, Ihren Text 'Das Gesetz des Erfolgs' gelesen zu haben. Hätte mir diese Philosophie vor fünfzig Jahren zur Verfügung gestanden, hätte ich vermutlich alles, was ich erreicht habe, in weniger als der Hälfte der Zeit erreichen können. Ich hoffe aufrichtig, dass die Welt Sie entdeckt und Sie belohnt". 

ROBERT DOLLAR

EIN BERÜHMTER AMERIKANISCHER GEWERKSCHAFTSFÜHRER

"Die Beherrschung der Philosophie des 'Gesetzes des Erfolgs' ist wie eine Versicherung gegen Misserfolg.

SAMUEL GOMPERS

EIN EHEMALIGER PRÄSIDENT DER VEREINIGTEN STAATEN

"Wie kann ich Ihnen nicht zu Ihrer Beharrlichkeit gratulieren. Wer so viel Zeit aufwendet, muss zwangsläufig Entdeckungen machen, die für andere von großer Bedeutung sind. Ich bin tief beeindruckt von Ihrer Erklärung der Prinzipien des 'Höheren Verstandes', die Sie so klar beschrieben haben."

WOODROW WILSON

EIN HANDELSPRINZ

"Ich weiß, dass Ihre 17 Kernprinzipien für den Erfolg gültig sind, da ich sie seit mehr als 30 Jahren in meiner Arbeit anwende."

JOHN WANAMAKER

DEM GRÖSSTEN KAMERAHERSTELLER DER WELT.

"Ich weiß, dass Sie mit Ihrem 'Gesetz des Erfolgs' eine Menge Gutes tun.

Ich würde mir keine Gedanken über die Festlegung eines Geldwertes für diese Art von Ausbildung machen, denn sie vermittelt dem Schüler Qualitäten, die sich nicht nur in Geld messen lassen." 

GEORGE EASTMAN

EIN LANDESWEIT BEKANNTER WIRTSCHAFTSFÜHRER

Den Erfolg, den ich erreicht habe, verdanke ich ausschließlich der Anwendung Ihrer 17 Grundprinzipien des "Gesetzes des Erfolgs". Ich glaube, ich habe die Ehre, Ihr erster Schüler zu sein."

WM. WRIGLEY, JR.




Vorwort des Herausgebers 

 

DIESES Buch vermittelt die Erfahrungen von mehr als 500 unermesslich reichen Männern, die bei Null angefangen haben und als Gegenleistung für ihren Reichtum nichts zu bieten hatten außer GEDANKEN, IDEEN und ORGANISIERTEN PROJEKTEN.

Hier finden Sie die gesamte Philosophie des Geldverdienens, zusammengestellt aus den realen Erfolgen der erfolgreichsten Männer, die die Amerikaner in den letzten fünfzig Jahren kannten. Es wird beschrieben, WAS zu tun ist und auch WIE es zu tun ist!

Dieses Buch zeigt Ihnen die vollständige Anleitung, wie Sie Ihre persönlichen Dienstleistungen verkaufen können.

Es bietet Ihnen ein perfektes System zur Selbstanalyse, mit dem Sie leicht herausfinden können, was in der Vergangenheit zwischen Ihnen und dem "guten Geld" gestanden hat.

Es beschreibt Andrew Carnegies berühmte Formel zur persönlichen Entfaltung, mit der er Hunderte von Millionen Dollar für sich selbst anhäufte und nicht weniger als zwanzig Männer, denen er sein Geheimnis verriet, zu Millionären machte.  


Vielleicht brauchen Sie nicht alles, was Sie in diesem Buch finden - keiner der 500 Männer, aus deren Erfahrungen dieses Buch stammt, brauchte es -, aber vielleicht brauchen Sie eine Idee, einen Plan oder einen Tipp, um sich auf Ihr Ziel zuzubewegen. Irgendwo in dem Buch finden Sie die Anregung, die Sie brauchen.

Dieses Buch wurde von Andrew Carnegie angeregt, nachdem er seine Millionen verdient hatte und sich zur Ruhe setzte. Es wurde von dem Mann geschrieben, dem Carnegie das erstaunliche Geheimnis seines Reichtums verriet - demselben Mann, dem die 500 wohlhabenden Männer die Quelle ihres Reichtums verrieten.  


In diesem Buch finden Sie die dreizehn Grundsätze des Geldverdienens, die für jeden Menschen, der genug Geld anhäufen will, um wirtschaftlich unabhängig zu sein, von grundlegender Bedeutung sind. Es wird geschätzt, dass die Forschungsarbeit, die zur Vorbereitung des Buches geleistet wurde, bevor das Buch geschrieben wurde oder geschrieben werden konnte - eine Forschung, die mehr als fünfundzwanzig Jahre ununterbrochener Anstrengung erforderte - nicht zu Kosten von weniger als 100.000 Dollar reproduziert werden könnte.

Darüber hinaus kann das in diesem Buch enthaltene Wissen in keiner Weise vervielfältigt werden, da mehr als die Hälfte der 500 Männer, die die Informationen in diesem Buch geliefert haben, verstorben sind.

Reichtum lässt sich nicht immer in Geld messen!

Geld und materielle Dinge sind von grundlegender Bedeutung für die Freiheit von Körper und Geist, aber es gibt einige, die erkennen, dass der größte aller Reichtümer nur in Form von dauerhaften Freundschaften, harmonischen Familienbeziehungen, Harmonie und Verständnis zwischen Geschäftspartnern und introspektiver Harmonie, die Seelenfrieden bringt, geschätzt werden kann, was nur in spirituellen Begriffen gemessen werden kann!

Alle, die diese Philosophie lesen, verstehen und anwenden, werden besser darauf vorbereitet sein, jene größeren Werte anzuziehen und zu genießen, die immer allen verwehrt waren und immer verwehrt bleiben werden, außer denen, die dazu bereit sind.

Seien Sie daher bereit, wenn Sie sich dem Einfluss dieser Philosophie aussetzen, ein MUTIERTES LEBEN zu erfahren, das Ihnen nicht nur helfen kann, Ihren Lebensweg mit Harmonie und Verständnis zu lenken, sondern Sie auch darauf vorbereitet, materiellen Reichtum in Hülle und Fülle anzuhäufen.

DER REDAKTION.




Vorwort des Autors 

 

In JEDEM Kapitel dieses Buches wird das Geheimnis des Geldverdienens erwähnt, das das Vermögen von über fünfhundert sehr wohlhabenden Männern gemacht hat, die ich über viele Jahre hinweg sorgfältig analysiert habe.

Das Geheimnis wurde mir vor mehr als einem Vierteljahrhundert von Andrew Carnegie offenbart. Der schlaue und mitfühlende alte Schotte hat es mir unbewusst in den Kopf gesetzt, als ich noch ein Junge war. Dann lehnte er sich in seinem Stuhl zurück, mit einem spielerischen Glanz in den Augen, und beobachtete genau, ob ich genug Verstand hatte, um die volle Bedeutung dessen, was er mir gesagt hatte, zu erfassen.

Als er sah, dass ich die Idee begriffen hatte, fragte er mich, ob ich bereit wäre, zwanzig Jahre oder mehr darauf zu verwenden, sie an die Welt weiterzugeben, an Männer und Frauen, die ohne das Geheimnis als Versager leben würden. Ich sagte, ich würde es tun, und mit Herrn Carnegies Unterstützung habe ich mein Versprechen gehalten.

Dieses Buch enthält das Geheimnis, das von Tausenden von Menschen in fast allen Lebensbereichen in der Praxis erprobt worden ist. Es war Herr Carnegie, der dachte, dass die magische Formel, die ihm ein erstaunliches Vermögen beschert hatte, den Menschen zugänglich gemacht werden sollte, die nicht die Zeit haben, zu erforschen, wie Menschen Geld verdienen, und seine Hoffnung war, dass ich die Gültigkeit der Formel durch die Erfahrungen von Männern und Frauen in allen Lebensbereichen testen und verifizieren könnte. Er war der Ansicht, dass die Formel in allen öffentlichen Schulen und Universitäten gelehrt werden sollte, und er war der Meinung, dass die Formel, wenn sie richtig gelehrt würde, das gesamte Bildungssystem so sehr revolutionieren würde, dass die Schulzeit mehr als halbiert werden könnte. 

Seine Erfahrungen mit Charles M. Schwab und anderen jungen Männern vom Typ Schwab überzeugten Carnegie davon, dass vieles von dem, was in den Schulen gelehrt wird, in Bezug auf die Praxis des Broterwerbs oder der Vermögensbildung keinerlei Wert hat. Er war zu diesem Schluss gekommen, weil er einen jungen Mann nach dem anderen, viele von ihnen mit geringer Bildung, in seine Firma aufgenommen hatte und durch die Ausbildung mit dieser Formel in ihnen eine seltene Begabung zur Führung entwickelt hatte. Darüber hinaus brachte seine Ausbildung all jenen von ihnen, die seinen Anweisungen folgten, Glück.

Im Kapitel über den Glauben werden Sie die erstaunliche Geschichte der Organisation des gigantischen Unternehmens United States Steel lesen, das von einem der jungen Männer erdacht und durchgeführt wurde, durch die Herr Carnegie bewies, dass seine Formel für alle, die dazu bereit waren, funktionieren würde. Diese einzige Anwendung des Geheimnisses durch diesen jungen Mann - Charles M. Schwab - hat ihm ein immenses Vermögen an Geld und Möglichkeiten eingebracht. Diese Anwendung der Formel war etwa sechshundert Millionen Dollar wert.

Diese Fakten - und sie sind fast jedem bekannt, der Herrn Carnegie kannte - geben Ihnen eine Vorstellung davon, was die Lektüre dieses Buches Ihnen bringen kann, vorausgesetzt, Sie wissen, was Sie wollen.

Noch bevor das Geheimnis zwanzig Jahre lang in der Praxis erprobt wurde, wurde es an mehr als hunderttausend Männer und Frauen weitergegeben, die es zu ihrem persönlichen Vorteil nutzten, wie Herr Carnegie es geplant hatte. Einige Leute haben damit ein Vermögen gemacht. Andere haben es erfolgreich eingesetzt, um Harmonie in ihren Häusern zu schaffen. Ein Geistlicher nutzte es so effektiv, dass es ihm einen Gewinn von über 75.000 Dollar pro Jahr einbrachte.  


Arthur Nash, ein Schneider aus Cincinnati, nutzte sein fast bankrottes Geschäft als Versuchskaninchen", um die Formel zu testen. Das Unternehmen erwachte wieder zum Leben und machte seine Besitzer reich. Sie gedeiht immer noch, auch wenn Herr Nash nicht mehr unter uns weilt. Das Experiment war so herausragend, dass Zeitungen und Zeitschriften ihm lobende Anzeigen im Wert von mehr als einer Million Dollar widmeten.

Das Geheimnis wurde an Stuart Austin Wier aus Dallas, Texas, weitergegeben. Er war bereit - so bereit, dass er seinen Beruf aufgab und Jura studierte. War er erfolgreich? Auch diese Geschichte wurde bereits diskutiert. 

Ich habe das Geheimnis an Jennings Randolph an dem Tag weitergegeben, an dem er sein Studium abschloss, und er hat es so erfolgreich genutzt, dass er jetzt seine dritte Amtszeit als Mitglied des Kongresses absolviert und eine ausgezeichnete Gelegenheit hat, es weiter zu nutzen, bis es ihn ins Weiße Haus bringt.

Während meiner Tätigkeit als Werbemanager für die LaSalle Private University, die damals nur ein Name war, hatte ich das Privileg zu sehen, wie J. G. Chapline, der Präsident der Universität, die Formel so effektiv einsetzte, dass sie LaSalle zu einer der großen öffentlichen Schulen des Landes gemacht hat.

Das Geheimnis, auf das ich mich beziehe, wurde in diesem Buch nicht weniger als hundert Mal erwähnt. Sie wurde nicht direkt benannt, denn sie scheint am erfolgreichsten zu wirken, wenn sie einfach offenbart und im Blickfeld belassen wird, wo diejenigen, die bereit sind und danach suchen, sie erfassen können. Deshalb hat Mr. Carnegie ihn mir leise zugeworfen, ohne mir den genauen Namen zu nennen.

Wenn Sie BEREIT sind, es anzuwenden, werden Sie dieses Geheimnis mindestens einmal in jedem Kapitel erkennen. Ich wünschte, ich hätte das Privileg, Ihnen zu sagen, wie Sie wissen, ob Sie bereit sind, aber wenn ich das täte, würde ich Ihnen einen Großteil des Nutzens vorenthalten, den Sie erhalten, wenn Sie die Entdeckung selbst machen.

Als dieses Buch geschrieben wurde, nahm mein Sohn, der damals das letzte Jahr seines Studiums beendete, das Manuskript des zweiten Kapitels, las es und entdeckte das Geheimnis für sich selbst. Er nutzte diese Informationen so effektiv, dass er direkt in eine Führungsposition aufstieg, mit einem Einstiegsgehalt, das höher ist als das, was der Durchschnittsmann jemals verdienen wird. Seine Geschichte wurde bereits in Kapitel zwei kurz beschrieben. Wenn Sie es lesen, werden Sie vielleicht das Gefühl zurückweisen, das Sie zu Beginn des Buches hatten, dass die Versprechen dieses Buches übertrieben sind. Und wenn Sie sich jemals entmutigt gefühlt haben, wenn Sie Schwierigkeiten zu überwinden hatten, die Ihnen die Seele geraubt haben, wenn Sie es versucht haben und gescheitert sind, wenn Sie jemals durch eine Krankheit oder ein körperliches Gebrechen behindert wurden, dann könnte sich diese Geschichte, wie mein Sohn die Carnegie-Formel entdeckt und angewendet hat, als Oase in der Wüste der verlorenen Hoffnung erweisen, als die Oase, die Sie suchen.

Dieses Geheimnis wurde von Präsident Woodrow Wilson während des Weltkriegs ausgiebig genutzt. Sie wurde an jeden Soldaten weitergegeben, der in diesem Krieg kämpfte, sorgfältig verpackt in der Ausbildung, die sie erhielten, bevor sie an die Front gingen. Präsident Wilson sagte mir, dass dies ein wichtiger Faktor bei der Beschaffung der notwendigen Mittel für den Krieg war.

Vor mehr als 20 Jahren fand der ehrenwerte Manuel L. Quezon (damals lokaler Kommissar der philippinischen Inseln) im Verborgenen die Inspiration, die Freiheit für sein Volk zu gewinnen. Er gewann die Freiheit für die Philippinen und ist der erste Präsident dieses freien Staates.

Das Besondere an diesem Geheimnis ist, dass diejenigen, die es sich aneignen und einmal anwenden, mit nur wenig Aufwand buchstäblich zum Erfolg geführt werden und nie wieder scheitern! Wenn Sie daran zweifeln, prüfen Sie die Namen derjenigen, die es verwendet haben, wo immer sie genannt wurden, überprüfen Sie ihre Ergebnisse mit eigenen Augen und überzeugen Sie sich selbst.

Es gibt nichts, was man gegen nichts eintauschen könnte!

Das Geheimnis, auf das ich mich beziehe, kann nicht ohne einen Preis erlangt werden, auch wenn der Preis weit unter seinem Wert liegt. Sie ist für diejenigen, die sie nicht absichtlich suchen, um keinen Preis zu haben. Sie kann nicht geschenkt werden, sie kann nicht mit Geld erworben werden, und der Grund dafür ist, dass sie aus zwei Teilen besteht. Ein Teil befindet sich bereits im Besitz derjenigen, die bereit sind, ihn zu erhalten.

Das Geheimnis dient allen, die dazu bereit sind, gleichermaßen. Das hat nichts mit Bildung zu tun. Lange vor meiner Geburt kam Thomas A. Edison in den Besitz des Geheimnisses, und er nutzte es so geschickt, dass er zum bedeutendsten Erfinder der Welt wurde, obwohl er nur drei Monate lang zur Schule gegangen war.

Das Geheimnis wurde an einen Geschäftspartner von Herrn Edison weitergegeben, und dieser nutzte es so effektiv, dass er, obwohl er damals nur 12.000 Dollar im Jahr verdiente, ein großes Vermögen anhäufte und sich noch als junger Mann aus dem Geschäftsleben zurückzog. Sie finden seine Geschichte am Anfang des ersten Kapitels. Es sollte Sie davon überzeugen, dass Reichtum nicht unerreichbar ist, dass Sie immer noch das sein können, was Sie sein wollen, und dass Geld, Ruhm, Anerkennung und Glück von allen erlangt werden können, die bereit und willens sind, diese Segnungen zu empfangen.

Wie kann ich diese Dinge wissen? Sie sollten die Antwort erhalten, bevor Sie dieses Buch beenden. Sie finden sie gleich im ersten Kapitel oder auf der letzten Seite.

Bei meinen zwanzigjährigen Nachforschungen, die ich auf Wunsch von Herrn Carnegie anstellte, analysierte ich Hunderte von bekannten Männern, von denen viele zugaben, ihr großes Vermögen mit Hilfe von Carnegies Geheimnis angehäuft zu haben; zu diesen Männern gehörten:


 HENRY FORD 
WILLIAM WRIGLEY JR. 
JOHN WANAMAKER 
JAMES J. HILL 
GEORGE S. PARKER 
E. M. STATLER 
HENRY L. DOHERTY 
CYRUS H. K. CURTIS 
GEORGE EASTMAN 
THEODORE ROOSEVELT 
JOHN W. DAVIS 
ELBERT HUBBARD 
WILBUR WRIGHT 
WILLIAM JENNINGS BRYAN 
DAVID STARR JORDAN 
J. ODGEN ARMOUR 
CHARLES M. SCHWAB 
HARRIS F. WILLIAMS 
FRANK GUNSAULUS 
DANIEL WILLARD 
KING GILLETTE 
RALPH A. WOCHEN 
DANIEL T. WRIGHT 
JOHN D. ROCKEFELLER 
THOMAS A. EDISON 
FRANK A. VANDERLIP 
F. W. WOOLWORTH 
ROBERT A. DOLLAR 
EDWARD A. FILENE 
EDWIN C. BARNES 
ARTHUR BRISBANE 
WOODROW WILSON 
WM. HOWARD TAFT 
LUTHER BURBANK 
EDWARD W. BOK 
FRANK A. MUNSEY 
ELBERT H. GARY
 ALEXANDER GRAHAM BELL 
JOHN H. PATTERSON 
JULIUS ROSENWALD 
STUART AUSTIN WIER 
FRANK CRANE 
GEORGE M. ALEXANDER 
J. G. CHAPLINE 
JENNINGS RANDOLPH 
ARTHUR NASH 
CLARENCE DARROW

 

Diese Namen stellen nur einen Bruchteil der Hunderte von berühmten Amerikanern dar, deren finanzielle und andere Erfolge zeigen, dass diejenigen, die Carnegies Geheimnis verstehen und anwenden, hohe Positionen im Leben erreichen. Ich habe noch nie jemanden gekannt, der dazu ermutigt wurde, das Geheimnis zu nutzen, und der in seinem oder ihrem gewählten Beruf nicht bemerkenswerte Erfolge erzielt hat. Ich habe noch nie eine Person gekannt, die sich ausgezeichnet hat oder ein großes Vermögen angehäuft hat, ohne das Geheimnis zu kennen. Aus diesen beiden Tatsachen ziehe ich die Schlussfolgerung, dass das Geheimnis als Teil des für die Selbstbestimmung wesentlichen Wissens wichtiger ist als alles, was durch das, was gemeinhin als "Bildung" bezeichnet wird, vermittelt wird. Was ist BILDUNG? Diese Frage wurde bereits ausführlich beantwortet. 

Was die Schulbildung betrifft, so hatten viele dieser Männer nur eine sehr geringe Ausbildung. John Wanamaker hat mir einmal erzählt, dass er sich das bisschen Bildung, das er hatte, so angeeignet hat, wie eine moderne Lokomotive Wasser herstellt: "Man zieht es nach und nach auf". Henry Ford hat es nie bis zur High School geschafft, geschweige denn zur Universität. Ich versuche nicht, den Wert der Bildung herunterzuspielen, aber ich versuche, meine feste Überzeugung zum Ausdruck zu bringen, dass diejenigen, die das Geheimnis beherrschen und anwenden, hohe Positionen erreichen, Reichtum anhäufen und mit dem Leben zu ihren eigenen Bedingungen verhandeln werden, selbst wenn ihre Bildung dürftig war.

Irgendwo, während Sie lesen, wird das Geheimnis, von dem ich spreche, von der Seite springen und deutlich vor Ihnen stehen, WENN SIE BEREIT DARAUF SIND! Wenn sie erscheint, werden Sie sie erkennen. Egal, ob Sie das Zeichen beim ersten oder beim letzten Kapitel erhalten, halten Sie einen Moment inne, wenn es sich zeigt, und bleiben Sie in Meditation, denn dies wird der wichtigste Wendepunkt in Ihrem Leben sein.

Wenden wir uns nun dem ersten Kapitel zu und der Geschichte eines sehr lieben Freundes von mir, der großzügig zugegeben hat, dass er das mystische Zeichen gesehen hat, und dessen Ergebnisse im Geschäft ausreichen, um zu zeigen, dass er, als er es sah, innehielt, um zu meditieren. Wenn Sie seine Geschichte und die folgenden lesen, denken Sie daran, dass sie sich mit den großen Problemen des Lebens befassen, mit denen alle Menschen konfrontiert sind. Die Probleme, die sich aus den Anstrengungen ergeben, die man unternimmt, um seinen Lebensunterhalt zu verdienen, um Hoffnung, Mut, Zufriedenheit und Gelassenheit zu finden, um Reichtum anzuhäufen und Freiheit für Körper und Geist zu genießen. 

Denken Sie auch daran, wenn Sie das Buch durchgehen, dass es sich um Tatsachen und nicht um Fiktion handelt, denn sein Zweck ist es, eine große universelle Wahrheit zu vermitteln, durch die alle, die BEREIT sind, lernen können, nicht nur WAS ZU TUN, sondern auch WIE ES ZU TUN! Und sie können auch die nötigen Anreize erhalten, um loszulegen.

Bevor das erste Kapitel beginnt, möchte ich Ihnen noch einen kurzen Hinweis geben, der Sie vielleicht auf Carnegies Geheimnis aufmerksam macht. Hier ist es: ALLER ERFOLG, ALLER erworbene Reichtum, HAT Seinen ANFANG IN EINER IDEE! Wenn Sie für das Geheimnis bereit sind, haben Sie bereits die Hälfte davon, so dass Sie die andere Hälfte leicht erkennen werden, wenn sie Ihren Geist erreicht.

DER AUTOR


Kapitel 1. Einführung 

 

 

In Wahrheit sind "Gedanken Dinge", und sie sind mächtige Dinge, wenn sie mit Zielstrebigkeit, Beharrlichkeit und dem brennenden WUNSCH kombiniert werden, sie in Reichtum oder andere materielle Objekte zu verwandeln. 

Vor etwas mehr als dreißig Jahren hat Edwin C. Barnes entdeckte, wie real es ist, dass Männer wirklich DENKEN UND REICH WERDEN. Seine Entdeckung geschah nicht über Nacht. Sie kam nach und nach, beginnend mit dem brennenden Wunsch, ein Geschäftspartner des großen Edison zu werden.

Eines der Hauptmerkmale von Barnes' Verlangen war seine Entschlossenheit. Er wollte mit Edison arbeiten, nicht für ihn. Schauen Sie sich genau an, wie er gearbeitet hat, um seinen WUNSCH in die Realität umzusetzen, und Sie werden die dreizehn Prinzipien, die zu Reichtum führen, besser verstehen.

Als ihm dieser WUNSCH oder Gedankenimpuls zum ersten Mal in den Sinn kam, war er nicht in der Lage, danach zu handeln. Zwei Hindernisse standen ihm im Weg. Er kannte Mr. Edison nicht, und er hatte nicht genug Geld, um die Zugfahrt nach Orange, New Jersey, zu bezahlen.

Diese Hindernisse reichten aus, um die meisten Männer von jedem Versuch der Wunscherfüllung abzuhalten. Aber das war kein gewöhnlicher Wunsch! Er war so entschlossen, einen Weg zu finden, seinen Wunsch zu erfüllen, dass er schließlich beschloss, lieber in einer "blinden Kutsche" zu reisen, als besiegt zu werden. (Für die Uneingeweihten bedeutet dies, dass er mit einem Güterzug nach East Orange fuhr).

Er erschien im Labor von Herrn Edison und kündigte an, er sei gekommen, um mit dem Erfinder Geschäfte zu machen. Über das erste Treffen zwischen Barnes und Edison sagte Edison Jahre später: "Er stand vor mir und sah aus wie ein gewöhnlicher Landstreicher, aber sein Gesichtsausdruck vermittelte den Eindruck, dass er entschlossen war, das zu bekommen, wofür er gekommen war. Aus jahrelanger Erfahrung mit Männern hatte ich gelernt, dass ein Mann, der etwas wirklich so sehr WILL, dass er bereit ist, seine ganze Zukunft auf eine einzige Drehung des Rades zu setzen, um es zu bekommen, zwangsläufig gewinnt. Ich habe ihm die Chance gegeben, um die er gebeten hat, denn ich habe gesehen, dass er beschlossen hatte, so lange zu bleiben, bis er Erfolg hat. Spätere Ereignisse haben bewiesen, dass dies kein Fehler war.

Was der junge Barnes bei dieser Gelegenheit zu Mr. Edison sagte, war weit weniger wichtig als das, was er dachte. Edison selbst hat das gesagt! Es kann nicht das Aussehen des jungen Mannes gewesen sein, das ihn dazu gebracht hat, in Edisons Büro zu arbeiten, denn das hat sicherlich gegen ihn gesprochen. Was zählte, war das, was er GEDANKEN hatte.  


Wenn die Bedeutung dieser Aussage allen Menschen, die sie lesen, vermittelt werden könnte, wäre der Rest dieses Buches überflüssig.

Barnes erhielt die Stelle bei Edison nicht bei seinem ersten Vorstellungsgespräch. Er bekam die Möglichkeit, für ein sehr geringes Gehalt in Edisons Büros zu arbeiten und eine Arbeit zu verrichten, die für Edison nicht wichtig war, für Barnes aber sehr wichtig, denn sie gab ihm die Möglichkeit, seine "Waren" dort auszustellen, wo sein zukünftiger "Partner" sie sehen konnte.

Die Monate vergingen. Offensichtlich geschah nichts, um das ersehnte Ziel zu erreichen, das Barnes als seinen PRIMÄRVORSCHLAG festgelegt hatte. Aber in Barnes' Kopf spielte sich etwas Wichtiges ab. Er verstärkte ständig seinen WUNSCH, Edisons Geschäftspartner zu werden.

Psychologen haben zu Recht festgestellt, dass "wenn man wirklich bereit für etwas ist, es sich zeigt". Barnes war bereit für eine Geschäftspartnerschaft mit Edison und darüber hinaus entschlossen, so lange bereit zu bleiben, bis er bekam, wonach er suchte.

Er hat sich nicht gesagt: "Na ja, was soll's? Ich denke, ich werde meine Meinung ändern und versuchen, einen Job als Verkäufer zu bekommen. Er sagte: "Ich bin hierher gekommen, um mit Edison Geschäfte zu machen, und ich werde es tun, auch wenn es den Rest meines Lebens dauert. Er hat es ernst gemeint! Was für eine andere Geschichte hätten die Menschen zu erzählen, wenn sie sich nur ein BESTIMMTES ZIEL setzen und daran festhalten würden, bis es zu einer maßlosen Besessenheit wird! 

Der junge Barnes mag es damals nicht gewusst haben, aber seine hartnäckige Entschlossenheit, seine Beharrlichkeit bei der Verfolgung eines einzigen WUNSCHES, war dazu bestimmt, alle Widerstände zu brechen und ihm die Chance zu geben, die er suchte. 

Als sich die Gelegenheit bot, kam sie in einer anderen Form und aus einer anderen Richtung, als Barnes erwartet hätte. Dies ist einer der Kniffe, die sich aus den Möglichkeiten ergeben. Er hat die bösartige Angewohnheit, sich durch die Hintertür einzuschleichen, und kommt oft getarnt in Form von Unglück oder vorübergehenden Niederlagen. Vielleicht ist das der Grund, warum so viele Menschen die Chancen nicht erkennen.

Herr Edison hatte gerade eine neue Büromaschine entwickelt, die damals als Edison-Diktaphon (heute Ediphone) bekannt war. Seine Handelsvertreter waren nicht begeistert von der Maschine. Sie glaubten nicht, dass es sich ohne großen Aufwand verkaufen ließe. Barnes sah ihre Chance. Es hatte sich heimlich eingeschlichen, versteckt in einem bizarr aussehenden Gerät, das außer Barnes und seinem Erfinder niemanden interessierte.

Barnes wusste, dass er das Diktiergerät von Edison verkaufen konnte. Er schlug es Edison vor und bekam sofort seine Chance. Es gelang ihm, das Gerät zu verkaufen. Er verkaufte es sogar so erfolgreich, dass Edison ihn mit dem landesweiten Vertrieb und der Vermarktung beauftragte. Aus dieser Geschäftsbeziehung entstand das Motto "hergestellt von Edison und installiert von Barnes".

Dieses Arbeitsbündnis war mehr als dreißig Jahre lang aktiv. Dadurch wurde Barnes zwar reich, aber er hat noch etwas viel Größeres erreicht: Er hat bewiesen, dass man tatsächlich "denken und reich sein" kann. 

Wie viel Geld dieser ursprüngliche WUNSCH von Barnes ihm wirklich wert war, kann ich nicht sagen. Es mag ihm zwei oder drei Millionen Dollar eingebracht haben, aber der Betrag, wie hoch er auch immer sein mag, wird unbedeutend, wenn man ihn mit dem größeren Gut vergleicht, das er in Form der klaren Erkenntnis erworben hat, dass ein ungreifbarer Gedankenimpuls durch die Anwendung bekannter Prinzipien in sein physisches Äquivalent umgewandelt werden kann.

Barnes dachte buchstäblich, dass er mit dem großen Edison im Geschäft war! Er dachte, er würde ein Vermögen machen. Er hatte nichts, womit er beginnen konnte, außer der Fähigkeit zu WISSEN, was er wollte, und der Entschlossenheit, 
hinter diesem Wunsch zu stehen, bis er ihn verwirklicht hatte.

Zu Beginn hatte er kein Geld. Er war ungebildet. Er hatte keine Autorität. Aber er hatte die Initiative, den Glauben und den Willen zu gewinnen. Mit diesen immateriellen Stärken machte er sich zur Nummer eins neben dem größten Erfinder, der je gelebt hat. 

Betrachten wir nun eine andere Situation und untersuchen einen Mann, der viele greifbare Zeichen von Reichtum besaß, ihn aber verlor, weil er drei Meter vor dem Ziel, das er anstrebte, stehen blieb.

DREI METER VOM GOLD ENTFERNT

Eine der häufigsten Ursachen für Misserfolge ist die Gewohnheit, nach einer vorübergehenden Niederlage aufzugeben. Jeder Mensch begeht diesen Fehler früher oder später.

Ein Onkel von R. U. Darby wurde in den Tagen des Goldrausches vom "Goldfieber" befallen und machte sich auf den Weg nach Westen, um zu TAUCHEN UND REICH ZU WERDEN. Er hatte noch nie gehört, dass aus den Gehirnen der Menschen mehr Gold gewonnen wurde als jemals aus der Erde. Er meldete seine Ansprüche an und machte sich mit Schaufel und Spitzhacke an die Arbeit. Der Anfang war schwer, aber sein Durst nach Gold war klar.

Nach wochenlanger Arbeit wurde er mit der Entdeckung des glänzenden Erzes belohnt. Er brauchte die Maschinen, um das Erz an die Oberfläche zu bringen. Er verbarg die Mine in aller Stille, ging zurück zu seinem Haus in Williamsburg, Maryland, und erzählte seinen Verwandten und einigen Nachbarn von seiner "Entdeckung". Sie legten ihr Geld zusammen, um die notwendigen Maschinen zu kaufen und ließen sie verschiffen. Onkel und Darby gingen zurück zur Arbeit in der Mine.   


Die erste Wagenladung Erz wurde abgebaut und an eine Schmelzhütte geliefert. Die Gewinne zeigten, dass sie eine der reichsten Minen in Colorado besaßen! Ein paar Autos mehr von diesem Erz würden die Schulden tilgen. Dann würden die großen Gewinne kommen.

Die Bohrer waren im Einsatz! Die Hoffnungen von Darby und seinem Onkel stiegen! Dann ist etwas passiert! Die Goldader ist verschwunden! Sie hatten das Ende des Regenbogens erreicht, und der Goldtopf war nicht mehr da! Sie bohrten weiter und versuchten verzweifelt, die Ader wiederzufinden - vergeblich.

Schließlich beschlossen sie, die Sache auf sich beruhen zu lassen.

Sie verkauften die Ausrüstung für ein paar hundert Dollar an einen Schrotthändler und fuhren mit dem Zug nach Hause. Manche Schrotthändler sind dumm, aber nicht dieser! Er zog einen Bergbauingenieur hinzu, der die Mine untersuchte und einige Berechnungen anstellte. Der Ingenieur sagte, das Projekt sei gescheitert, weil die Eigentümer die "Bruchlinien" nicht kannten. Seine Berechnungen ergaben, dass die Ader nur drei Fuß von der Stelle entfernt war, an der die DARBYS mit dem Quarren aufhörten! Und genau dort wurde sie gefunden! 

Der Schrotthändler holte Millionen von Dollar in Gold aus dieser Mine, da er klug genug war, sich von Experten beraten zu lassen, bevor er aufgab.

Ein großer Teil des Geldes für die Maschinen wurde durch die Bemühungen von R. U. Darby beschafft, der damals noch sehr jung war. Das Geld stammte von seinen Verwandten und Nachbarn, die es aufgrund ihres Vertrauens in ihn einzahlten. Er zahlte jeden Dollar zurück, auch wenn es Jahre dauerte.

Viel später machte Mr. Darby seinen Verlust reichlich wett, als er entdeckte, dass sich WÜNSCHE in Gold verwandeln lassen. Die Entdeckung erfolgte, nachdem er sich mit dem Verkauf von Lebensversicherungen beschäftigt hatte. 

Darby erinnerte sich daran, dass er ein immenses Vermögen verloren hatte, weil er einen Meter vor dem Gold stehen geblieben war, und nutzte diese Erfahrung für seine Arbeit, indem er sich einfach sagte: "Ich habe einen Meter vor dem Gold gestanden, aber ich werde nie aufhören, weil die Menschen 'nein' sagen, wenn ich sie bitte, eine Versicherung zu kaufen.

Darby gehört zu einer kleinen Gruppe von weniger als fünfzig Männern, die pro Jahr Lebensversicherungen im Wert von mehr als einer Million Dollar verkaufen. Seine Haltung der Beharrlichkeit verdankt er den Lektionen, die er aus seiner Haltung des Aufgebens im Goldminengeschäft gelernt hat.

Bevor sich der Erfolg im Leben eines Menschen einstellt, wird er mit Sicherheit einige große, vorübergehende Niederlagen und vielleicht auch einige Misserfolge hinnehmen müssen. Wenn ein Mann mit einer Niederlage konfrontiert ist, ist es das Einfachste und Logischste, aufzuhören. Das ist genau das, was die meisten Männer tun.

Mehr als fünfhundert der erfolgreichsten Männer, die diese Nation je gekannt hat, erzählten dem Autor, dass ihr größter Erfolg nur einen Schritt nach dem Punkt kam, an dem sie eine Niederlage erlitten hatten. Das Scheitern ist ein Trickbetrüger mit einem beißenden Sinn für Ironie und Gerissenheit. Es macht ihr großen Spaß, Ihnen einen Strich durch die Rechnung zu machen, wenn der Erfolg zum Greifen nahe ist.

EINE FÜNFZIG-CENT-LEKTION IN BEHARRLICHKEIT

Kurz nachdem Herr Darby seinen Abschluss an der Universität Batoste gemacht hatte und beschloss, von seinen Erfahrungen im Goldbergbau zu profitieren, hatte er das Glück, bei einem Ereignis dabei zu sein, das ihm zeigte, dass "nein" nicht "nein" bedeuten muss.

Eines Nachmittags half er seinem Onkel beim Mahlen von Weizen in einer alten Mühle. Der Onkel betrieb eine große Farm, auf der mehrere schwarze Farmpächter arbeiteten. Leise wurde die Tür geöffnet, und ein kleines schwarzes Mädchen, die Tochter eines Pachtbauern, trat ein und stellte sich an die Tür.

Der Onkel blickte auf, sah das Mädchen, bellte es an und sagte unvermittelt: "Was willst du?"

Bescheiden antwortete das Mädchen: "Meine Mama sagt, ich soll ihr fünfzig Cent schicken".

"Das werde ich nicht", erwiderte der Onkel, "geh jetzt nach Hause."

"Ja, Sir", antwortete das Mädchen. Aber sie bewegte sich nicht.

Der Onkel fuhr mit seiner Arbeit fort und war so beschäftigt, dass er dem Mädchen keine Beachtung schenkte und nicht bemerkte, dass sie nicht gegangen war. Als er aufblickte und sah, dass sie immer noch da war, schrie er sie an: "Ich habe dir gesagt, du sollst nach Hause gehen! Geh jetzt, oder ich hole einen Stock".

Das Mädchen sagte: "Ja, Sir." Aber sie bewegte sich keinen Zentimeter.

Der Onkel ließ einen Sack Getreide fallen, den er gerade in den Trichter der Mühle schütten wollte, griff sich eine Daube aus einem Fass und sprang mit aufgeregtem Gesichtsausdruck auf das Mädchen zu.

Darby stand mit angehaltenem Atem da. Er war sich sicher, dass er Zeuge eines Mordes werden würde. Er wusste, dass sein Onkel ein wildes Gemüt hatte. Er wusste, dass schwarze Kinder in diesem Teil des Landes die Weißen nicht herausfordern durften.

Als der Onkel die Stelle erreichte, an der das Mädchen stand, trat sie eilig vor, schaute ihm in die Augen und rief mit ihrer schrillen Stimme: "MEINE MUTTER MUSS DIESE FÜNF HUNDERT Tausend FEET HABEN!"

Der Onkel blieb stehen, sah sie eine Minute lang an, dann legte er die Daube langsam auf den Boden, griff in seine Tasche, holte einen halben Dollar heraus und gab ihn ihr.

Das Mädchen nahm das Geld und ging langsam zur Tür zurück, wobei sie den Mann, den sie gerade erobert hatte, nicht aus den Augen ließ. Nachdem sie gegangen war, setzte sich ihr Onkel auf eine Kiste, schaute aus dem Fenster und starrte mehr als zehn Minuten lang ins Leere. Er dachte voller Ehrfurcht über die Peitsche nach, die er gerade erhalten hatte.

Herr Darby dachte ebenfalls darüber nach. Es war das erste Mal in seinem Leben, dass er ein schwarzes Mädchen gesehen hatte, das einen weißen Erwachsenen absichtlich dominierte. Wie hatte sie das gemacht? Was war mit seinem Onkel geschehen, dass er seine Wildheit verlor und sanft wie ein Lamm wurde? Welche seltsame Kraft hatte das Kind benutzt, die es ihr ermöglichte, ihre Vorgesetzte zu beherrschen? Diese und ähnliche Fragen schossen Darby durch den Kopf, aber er fand die Antwort erst Jahre später, als er mir die Geschichte erzählte.  


Seltsamerweise wurde die Geschichte dieses ungewöhnlichen Erlebnisses dem Autor in der alten Mühle erzählt, genau an der Stelle, an der der Onkel die Peitsche erhielt. Und seltsamerweise hatte ich wiederum fast ein Vierteljahrhundert damit verbracht, genau die Kraft zu studieren, die es einem ungebildeten und ungebildeten kleinen schwarzen Mädchen ermöglichte, einen intelligenten Mann zu gewinnen.

Während wir in der muffigen alten Mühle standen, erzählte Mr. Darby die Geschichte dieser ungewöhnlichen Errungenschaft und endete mit der Frage: "Was können Sie damit erreichen? Welche seltsame Kraft hat das kleine Mädchen benutzt, um meinen Onkel zu besiegen?"

Die Antwort auf Ihre Frage finden Sie in den in diesem Buch beschriebenen Grundsätzen. Die Antwort ist umfassend und vollständig. Es enthält genügend Details und Anleitungen, um es jedem zu ermöglichen, die gleiche Kraft zu verstehen und anzuwenden, die dieses Kind durch Zufall gefunden hat.

Halten Sie Ihren Geist wach, und Sie werden genau beobachten, welche seltsame Macht dem Kind zu Hilfe kam, und Sie werden im nächsten Kapitel einen Blick auf diese Macht erhaschen. Irgendwo in diesem Buch werden Sie eine Idee finden, die Ihre Aufnahmefähigkeit anregt und die Ihnen diese unwiderstehliche Kraft zu Ihrem Vorteil zur Verfügung stellt. Das Bewusstsein für diese Macht kann Ihnen im ersten Kapitel kommen oder in einem späteren Kapitel aufblitzen. Sie kann in Form einer einzigen Idee kommen. Dies kann in Form eines Plans oder eines Ziels geschehen. Es kann dazu führen, dass Sie sich auf Ihre vergangenen Misserfolge oder Niederlagen besinnen, und es kann eine Lektion ans Licht bringen, durch die Sie all das zurückgewinnen können, was Sie durch die Niederlage verloren haben.

Nachdem er Mr. Darby die Macht beschrieben hatte, die das schwarze Mädchen unwissentlich ausübte, ließ er schnell seine 30-jährige Erfahrung als Lebensversicherungsverkäufer Revue passieren und gab offen zu, dass sein Erfolg in diesem Bereich zu einem nicht geringen Teil auf die Lektionen zurückzuführen war, die er von dem Mädchen gelernt hatte.

Herr Darby betont: "Jedes Mal, wenn ein potenzieller Kunde versuchte, das Geschäft zu verlassen, ohne etwas zu kaufen, sah ich das kleine Mädchen in der alten Mühle stehen, mit ihren großen Augen, die trotzig funkelten, und ich sagte mir: 'Ich muss diesen Verkauf machen. Das Beste an allen Verkäufen, die ich je getätigt habe, war, sie zu tätigen, nachdem man mir 'Nein' gesagt hatte".

Er erinnerte sich auch an seinen Fehler, als er nur einen Meter vor dem Gold gestoppt hatte: "Aber", so sagte er, "diese Erfahrung war eine gute, die als schlecht getarnt war. Es hat mich gelehrt, weiterzumachen, egal wie schwer es auch sein mag. Das war eine Lektion, die ich lernen musste, bevor ich in irgendetwas erfolgreich sein konnte.

Diese Geschichte von Mr. Darby und seinem Onkel, dem kleinen schwarzen Mädchen und der Goldmine, wird zweifellos von Hunderten von Männern gelesen werden, die ihren Lebensunterhalt mit dem Verkauf von Lebensversicherungen verdienen, und ihnen allen möchte der Autor suggerieren, dass Darby seine Fähigkeit, mehr als eine Million Dollar pro Jahr an Lebensversicherungen zu verkaufen, diesen beiden Erfahrungen verdankt.

Das Leben ist seltsam, und oft unberechenbar! Sowohl Erfolge als auch Misserfolge haben ihre Wurzeln in einfachen Erfahrungen. Mr. Darbys Erfahrungen waren recht alltäglich und einfach, und doch enthielten sie die Antwort auf sein Lebensschicksal, so dass sie (für ihn) so wichtig waren wie das Leben selbst. Er profitierte von diesen beiden sensationellen Erfahrungen, weil er sie analysierte und die Lektion entdeckte, die sie lehrten. Aber wie soll derjenige, der weder die Zeit noch die Neigung hat, Misserfolge auf erfolgsversprechende Erkenntnisse hin zu untersuchen, dies tun? Wo und wie soll er die Kunst erlernen, eine Niederlage in ein Sprungbrett für eine Chance zu verwandeln? 

Dieses Buch wurde als Antwort auf diese Fragen geschrieben.

Die Antwort erforderte die Beschreibung von dreizehn Prinzipien, aber denken Sie beim Lesen daran, dass die Antwort, die Sie suchen, auf die Fragen, die Sie dazu gebracht haben, über die Seltsamkeit des Lebens nachzudenken, in Ihrem eigenen Geist gefunden werden kann, durch eine Idee, ein Projekt oder ein Ziel, das Ihnen beim Lesen in den Sinn kommen mag.

Eine gute Idee ist alles, was es braucht, um erfolgreich zu sein. Die in diesem Buch beschriebenen Prinzipien enthalten das Beste und Praktischste, was man über die Mittel und Wege zur Schaffung nützlicher Ideen weiß.

Bevor wir mit der Beschreibung dieser Prinzipien fortfahren, möchten wir Ihnen einen wichtigen Tipp geben: Wenn der Reichtum kommt, dann kommt er so schnell und reichlich, dass Sie sich fragen, wo er in all den Jahren des Mangels geblieben ist. Dies ist eine erstaunliche Aussage, umso mehr, wenn man die landläufige Meinung bedenkt, dass nur derjenige reich wird, der hart und lange arbeitet.

Wenn Sie anfangen zu DENKEN UND REICH WERDEN, stellen Sie fest, dass Reichtum mit einer Geisteshaltung, mit Zielstrebigkeit beginnt, ohne dass Sie hart arbeiten müssen, oder zumindest mit wenig harter Arbeit. Sie und alle anderen sollten daran interessiert sein zu erfahren, wie man diesen mentalen Zustand erreicht, der Reichtum anzieht. Ich habe fünfundzwanzig Jahre lang geforscht und mehr als 25.000 Menschen analysiert, weil ich auch wissen wollte, "wie reiche Männer reich werden".

Ohne diese Recherchen hätte dieses Buch nicht geschrieben werden können. 

Achten Sie auf eine sehr wichtige Wahrheit, nämlich: Die wirtschaftliche Depression begann 1929 und setzte sich mit einem absoluten Rekord an Zerstörung bis einige Zeit nach dem Amtsantritt von Präsident Roosevelt fort. Dann begann sich die Depression in Nichts aufzulösen. So wie ein Elektriker in einem Theater die Lichter so allmählich anschaltet, dass die Dunkelheit sich in Licht verwandelt, bevor man es merkt, so verblasste der Zauber der Angst in den Köpfen der Menschen allmählich und verwandelte sich in Vertrauen.

Schauen Sie genau hin: Sobald Sie die Grundsätze dieser Philosophie beherrschen und die Anweisungen zur Anwendung dieser Grundsätze befolgen, wird sich Ihre wirtschaftliche Lage verbessern, und alles, was Sie anfassen, wird sich in einen Vorteil für Sie verwandeln. Unmöglich? Ganz und gar nicht!

Eine der größten Schwächen der Menschheit liegt in der Vertrautheit, die der Durchschnittsmensch mit dem Wort "unmöglich" hat. Er kennt alle Regeln, die NICHT funktionieren werden. Er kennt all die Dinge, die NICHT getan werden können. Dieses Buch ist für diejenigen geschrieben, die nach den Regeln suchen, die andere erfolgreich gemacht haben, und die bereit sind, alles auf diese Regeln zu setzen.

Vor vielen, vielen Jahren habe ich ein wunderschönes Wörterbuch gekauft. Das erste, was ich tat, war, es durchzublättern, bis ich zu dem Wort "unmöglich" kam, und dieses Wort entfernte ich vorsichtig aus dem Buch. Es wäre nicht leichtsinnig, wenn Sie das Gleiche tun würden.

Erfolg hat, wer sich seines Erfolges bewusst wird.

Das Scheitern ereilt diejenigen, die sich aus Gleichgültigkeit dem BEWUSSTSEIN des Scheiterns hingeben.

Das Ziel dieses Buches ist es, all jenen zu helfen, die die Kunst erlernen wollen, ihren Geist vom BEWUSSTSEIN des Scheiterns zum BEWUSSTSEIN des ERFOLGS zu verändern.

Eine weitere Schwäche, die bei zu vielen Menschen anzutreffen ist, ist die Angewohnheit, alles und jeden an den eigenen Eindrücken und Überzeugungen zu messen. Manche Menschen, die diese Zeilen lesen, werden glauben, dass man nicht denken und reich werden kann. Sie können nicht in Begriffen des Reichtums denken, weil ihre Denkgewohnheiten von Armut, Not, Elend, Versagen und Niederlagen geprägt sind.

Diese unglücklichen Menschen erinnern mich an einen bedeutenden Chinesen, der nach Amerika kam, um sich nach amerikanischer Art ausbilden zu lassen. Er besuchte die Universität von Chicago. Eines Tages traf Präsident Harper diesen jungen Orientalen an der Universität, unterhielt sich ein paar Minuten mit ihm und fragte ihn, was für ihn das auffälligste Merkmal der Amerikaner sei.

"Nun", rief der Chinese, "was für einen seltsamen Schnitt deine Augen haben. Die Kontur deiner Augen ist fehl am Platz!"

Was sagen wir über die Chinesen?

Wir weigern uns zu glauben, was wir nicht verstehen. Wir glauben törichterweise, dass unsere eigenen Grenzen die richtige Maßeinheit für Grenzen sind. Sicher, die Augen der anderen Person haben "den Umriss am falschen Platz", WEIL sie nicht so sind wie unsere.

Millionen von Menschen blicken auf Henry Fords Errungenschaften, nachdem er sie erreicht hat, und beneiden ihn um sein Glück, sein Glück, sein Genie oder was auch immer sie dem Erfolg von Ford zuschreiben. Vielleicht einer von hunderttausend Menschen kennt das Geheimnis von Fords Erfolg, und die, die es kennen, sind zu bescheiden oder zögern, darüber zu sprechen, weil es so einfach ist. Ein einziges Gespräch wird das "Geheimnis" perfekt illustrieren.

Vor ein paar Jahren beschloss Ford, sein heute berühmtes V-8-Auto zu produzieren. Er beschloss, einen Motor zu bauen, bei dem alle acht Zylinder in einem Block gegossen sind, und beauftragte seine Ingenieure, einen Entwurf für diesen Motor zu erstellen. Der Entwurf wurde zu Papier gebracht, aber die Ingenieure waren sich einig, dass es einfach unmöglich war, einen Achtzylinderblock zu schmieden.

Ford sagte: "Produzieren Sie es trotzdem".

"Aber", antworteten sie, "das ist doch unmöglich!"

"Fahren Sie fort", befahl Ford, "und setzen Sie diese Arbeit fort, bis sie erfolgreich ist, egal wie lange es dauert."

Die Ingenieure gingen weiter. Sie konnten nichts anderes tun, wenn sie in Fords Stab bleiben wollten. Sechs Monate vergingen und nichts geschah. Weitere sechs Monate vergingen, und immer noch geschah nichts. Die Ingenieure versuchten alles Mögliche, um den Auftrag auszuführen, aber es schien unmöglich zu sein: "Unmöglich! ”

Am Ende des Jahres konfrontierte Ford seine Ingenieure, die ihm erneut mitteilten, dass sie keinen Weg gefunden hätten, seine Anweisungen auszuführen.

"Machen Sie weiter", sagte Ford, "ich will es, und ich werde es bekommen".

Sie gingen weiter, und wie durch ein Wunder wurde das Geheimnis entdeckt.

Fords ENTSCHEIDUNG hatte wieder gesiegt!

Diese Geschichte wird vielleicht nicht im Detail beschrieben, aber das Ergebnis und der Inhalt sind korrekt. Deduziert, ihr, die ihr DENKEN UND REICH WERDEN wollt, das Geheimnis von Fords Millionen, wenn ihr könnt. Sie werden nicht lange suchen müssen. 

Henry Ford ist ein erfolgreicher Mensch, weil er die Grundsätze des Erfolgs verstanden hat und anwendet. Eine davon ist der WUNSCH: zu wissen, was man will. Erinnern Sie sich beim Lesen an diese Geschichte von Ford und lesen Sie die Zeilen, in denen das Geheimnis seiner bewundernswerten Leistung beschrieben wird. Wenn Sie das können, wenn Sie die spezifischen Prinzipien kennen, die Henry Ford reich gemacht haben, können Sie es mit seinen Leistungen in fast jedem Beruf aufnehmen, für den Sie geeignet sind.

SIE SIND "DER HERR IHRES SCHICKSALS, DER KAPITÄN IHRER SEELE", DENN...

Als Henley die prophetischen Verse "I am the Master of my Destiny, I am the Captain of my Soul" schrieb, hätte er uns mitteilen sollen, dass wir die Meister unseres Schicksals, die Kapitäne unserer Seelen sind, weil wir die Macht haben, unsere eigenen Gedanken zu kontrollieren.

Er hätte uns sagen sollen, dass der Äther, in dem diese kleine Erde schwebt, in dem unser Wesen existiert und schwebt, eine Form von Energie ist, die sich bewegt und mit einer unvorstellbar hohen Geschwindigkeit schwingt, und dass der Äther mit einer Form von universeller Kraft erfüllt ist, die sich an die Natur der Gedanken anpasst, die wir in unserem Geist haben, und die uns auf natürliche Weise BEEINFLUSST, um unsere Gedanken in ihre physische Entsprechung zu verwandeln. 

Wenn der Dichter uns diese große Wahrheit gesagt hätte, wüssten wir, WARUM wir die Meister unseres Schicksals sind, die Kapitäne unserer Seelen. Er hätte uns mit großem Nachdruck sagen sollen, dass diese Macht nicht versucht, zwischen destruktiven und konstruktiven Gedanken zu unterscheiden, und dass sie uns ebenso schnell dazu drängen wird, Gedanken der Armut in die physische Realität umzusetzen, wie sie uns dazu bringen wird, Gedanken des Reichtums zu verwirklichen.

Er hätte uns auch sagen sollen, dass unsere Gehirne durch die vorherrschenden Gedanken, die wir in unseren Köpfen haben, magnetisiert werden und dass diese "Magneten" mit Mitteln, die kein Mensch kennt, die Kräfte, die Menschen und die Lebensumstände anziehen, die mit der Natur unserer vorherrschenden Gedanken in Einklang sind.

Er hätte uns sagen sollen, dass wir, bevor wir Reichtum in großen Mengen anhäufen können, unseren Geist mit einem intensiven WUNSCH nach Reichtum magnetisieren müssen, und dass wir "geldbewusst" werden müssen, bis der WUNSCH nach Geld uns dazu antreibt, präzise Pläne zu entwickeln, um es zu erwerben.

Da Henley aber ein Dichter und kein Philosoph ist, beschränkt er sich darauf, eine große Wahrheit in poetischer Form zu formulieren, und überlässt es seinen Lesern, die philosophische Bedeutung seiner Verse zu interpretieren. Nach und nach hat sich die Wahrheit enthüllt, und heute scheint es sicher, dass die in diesem Buch beschriebenen Prinzipien das Geheimnis enthalten, unser wirtschaftliches Schicksal zu meistern.

Wir sind nun bereit, den ersten dieser Grundsätze zu untersuchen. Seien Sie aufgeschlossen und denken Sie beim Lesen daran, dass sie von niemandem erfunden worden sind. Diese Prinzipien wurden aus den Lebenserfahrungen von mehr als 500 Männern zusammengestellt, die tatsächlich enormen Reichtum angehäuft haben; Männer, die in Armut, ungebildet und ohne Autorität begannen. Diese Grundsätze haben für diese Männer gegolten. Sie können sie in die Praxis umsetzen und so einen dauerhaften Nutzen für sich selbst erzielen. Sie werden feststellen, dass dies nicht schwierig, sondern einfach ist. Bevor Sie das nächste Kapitel lesen, möchte ich Sie darauf hinweisen, dass es Tatsachen vermittelt, die leicht Ihr gesamtes finanzielles Schicksal verändern könnten, so wie es bei den beiden beschriebenen Personen zu dramatischen Veränderungen von erschütterndem Ausmaß geführt hat.

Ich möchte auch, dass Sie wissen, dass die Beziehung zwischen diesen beiden Männern und mir so ist, dass ich mir in Bezug auf die geschilderten Ereignisse keine Freiheit nehmen konnte, selbst wenn ich es gewollt hätte. Einer von ihnen ist seit fast fünfundzwanzig Jahren mein engster persönlicher Freund, der andere ist mein Sohn. Der ungewöhnliche Erfolg dieser beiden Männer, den sie großzügig auf das im nächsten Kapitel beschriebene Prinzip zurückführten, rechtfertigt diesen persönlichen Bezug mehr als ausreichend, um die enorme Kraft dieses Prinzips zu unterstreichen.

Vor fast fünfzehn Jahren hielt ich meine Antrittsrede am Salem College in Salem, West Virginia. Das im nächsten Kapitel beschriebene Prinzip habe ich so stark betont, dass ein Mitglied der Abschlussklasse es sich zu eigen gemacht und zu einem Teil seiner Philosophie gemacht hat. Dieser junge Mann ist jetzt Mitglied des Kongresses und ein wichtiges Mitglied der derzeitigen Regierung. Kurz bevor dieses Buch den Verlag erreichte, schrieb er mir einen Brief, in dem er seine Meinung zu dem im nächsten Kapitel dargelegten Grundsatz so deutlich zum Ausdruck brachte, dass ich beschloss, seinen Brief als Einleitung zu diesem Kapitel zu veröffentlichen.

Es gibt Ihnen eine Vorstellung davon, was auf Sie zukommt.

"Mein lieber Napoleon:

"Da ich durch meine Tätigkeit als Kongressabgeordneter die Probleme von Männern und Frauen besser kenne, möchte ich Ihnen einen Vorschlag unterbreiten, der sich für Tausende von Menschen, die es verdienen, als nützlich erweisen könnte.

"Ich entschuldige mich dafür, dass dieser Vorschlag, wenn er umgesetzt wird, viele Jahre Arbeit und Pflicht für Sie bedeuten wird, aber ich fühle mich ermutigt, Ihnen diesen Vorschlag zu machen, weil ich weiß, wie sehr Sie es lieben, nützliche Dienste zu leisten.

"Im Jahr 1922 hielten Sie Ihre Eröffnungsrede am Salem College, als ich Mitglied der Undergraduate-Gruppe war. Mit dieser Rede haben Sie mir eine Idee in den Kopf gesetzt, die mir heute die Möglichkeit gibt, den Menschen meines Staates zu dienen, und die zu einem großen Teil für den Erfolg verantwortlich sein wird, den ich in Zukunft haben werde.

"Der Vorschlag, der mir vorschwebt, ist, dass Sie den Kern Ihrer Rede, die Sie am Salem College gehalten haben, in einem Buch zusammenfassen und auf diese Weise den Menschen in Amerika die Möglichkeit geben, von Ihren vielfältigen Erfahrungen und Ihrer Verbundenheit mit den Männern zu profitieren, die Amerika durch ihre Größe zur reichsten Nation der Welt gemacht haben.

"Ich erinnere mich, als ob es gestern gewesen wäre, an die wunderbare Beschreibung der Methode, mit der Henry Ford, mit sehr wenig Bildung, ohne einen Dollar, ohne einflussreiche Freunde, zu großen Höhen aufstieg. In diesem Moment beschloss ich, noch bevor Sie Ihre Rede beendeten, dass ich mir einen Platz schaffen würde, egal wie viele Hindernisse ich zu überwinden hätte.

"Tausende von jungen Menschen werden in diesem Jahr und in den nächsten Jahren ihre Ausbildung beenden. Jeder von ihnen wird nach einer solchen Botschaft der praktischen Ermutigung suchen, wie ich sie von Ihnen erhalten habe. Sie wollen wissen, wohin sie sich wenden und was sie tun können, um eine Reise ins Leben zu beginnen. Sie können es ihnen sagen, denn Sie haben dazu beigetragen, die Probleme so vieler Menschen zu lösen.

"Wenn die Möglichkeit besteht, dass Sie einen so großen Dienst leisten, möchte ich vorschlagen, dass Sie jedem Buch eine Ihrer persönlichen Analysetabellen beifügen, so dass diejenigen, die das Buch kaufen, von einer vollständigen persönlichen Bestandsaufnahme profitieren können, die, wie Sie mir vor Jahren angedeutet haben, genau zeigt, was auf dem Weg zum Erfolg liegt.

"Ein solcher Service wie dieser, der den Lesern Ihres Buches ein vollständiges, unvoreingenommenes Bild ihrer eigenen Schwächen und Tugenden vermittelt, würde für sie den Unterschied zwischen Erfolg und Misserfolg bedeuten. Dieser Dienst wäre von unschätzbarem Wert.

"Millionen von Menschen stehen heute vor dem Problem, sich aufgrund einer Depression auf einen Neuanfang vorzubereiten, und ich spreche aus persönlicher Erfahrung, wenn ich sage, dass ich weiß, dass diese ernsthaften Menschen gerne die Gelegenheit hätten, Ihnen von ihren Problemen zu erzählen und Ihre Lösungsvorschläge zu erhalten.

"Sie kennen die Probleme derjenigen, die noch einmal ganz von vorne anfangen müssen. Heute gibt es in Amerika Tausende von Menschen, die wissen möchten, wie sie Ideen in Geld umwandeln können, Menschen, die ohne finanzielle Mittel ganz von vorne anfangen müssen, um das wiederzuerlangen, was sie verloren haben. Wenn jemand ihnen helfen kann, dann sind Sie es.  


"Wenn Sie das Buch veröffentlichen, möchte ich das erste Exemplar, das gedruckt wird, persönlich von Ihnen signiert haben.

"Mit meinen besten Wünschen, das können Sie mir glauben,

"Herzlichst,

"JENNINGS RANDOLPH"
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