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DIGITALES MARKETING UND KI FÜR UNTERNEHMEN IN DER PRAXIS:

	Strategien, die jedes Kleinunternehmen kennen sollte (ohne Fachjargon)

	 


Zusammenfassung

	 

	Haben Sie das Gefühl, dass digitales Marketing für Ihr kleines Unternehmen zu einem komplexen und kostspieligen Labyrinth geworden ist? Im Zeitalter der Hypervernetzung , in dem die Kaufentscheidung der Kunden auf ihrem Smartphone beginnt, ist die „Online-Unsichtbarkeit“ das größte Risiko für das Überleben und Wachstum Ihres Unternehmens. Doch was wäre, wenn Sie feststellen würden, dass Sie weder ein Millionenbudget noch eine teure Agentur benötigen, um wettbewerbsfähig zu sein?

	Willkommen zu diesem sensationellen E-Book!!!

	Dies ist kein weiteres Buch voller unverständlicher Fachbegriffe. Es ist ein praktischer, praxiserprobter Leitfaden, speziell geschrieben für Kleinstunternehmer, Content-Ersteller, Influencer, Studenten und Inhaber kleiner Unternehmen, die die digitale Welt auf intelligente, authentische und äußerst kosteneffiziente Weise beherrschen wollen.

	In diesem umfassenden Werk erfahren Sie, wie Sie die Online-Präsenz Ihrer Marke in eine wahre Maschine zur Gewinnung und Bindung von Kunden verwandeln können, indem Sie die modernsten Tools auf dem Markt – die überwiegende Mehrheit davon ist kostenlos – und die transformative Kraft der künstlichen Intelligenz nutzen.

	 

	Was Sie auf diesen Seiten entdecken werden:

	Kapitel 1: Strategische Planung: Wie man SMART-Ziele definiert, die Probleme der Zielgruppe genau versteht und einen narrensicheren Fahrplan entwirft.

	Kapitel 2: Lokale Suchmaschinenoptimierung meistern: Die Geheimnisse des Google-Algorithmus, um Ihr Unternehmen unter den begehrten Top 3 auf Ihrer Stadt- oder Nachbarschaftskarte zu platzieren.

	Kapitel 3: Die WhatsApp-Revolution: Wie Sie die App in ein agiles und menschenzentriertes Ökosystem für den Konversationshandel verwandeln und gleichzeitig Ihre Umsätze schützen.

	Kapitel 4: Schreiben und Inhalt: Magnetische Formeln (wie die 4 U's-Regel) für das Schreiben von Texten, die Aufmerksamkeit erregen und verkaufen, ohne wie nervige Werbung zu klingen.

	Kapitel 5: Social-Media-Engagement: Wie man eine echte "Community" auf Instagram, TikTok und anderen Plattformen aufbaut und dabei der Falle trügerischer "Eitelkeitskennzahlen" entgeht.

	Kapitel 6: Das Arsenal des Unternehmers und KI: Eine Schritt-für-Schritt-Anleitung zur Nutzung kostenloser Tools wie Canva und KI-Assistenten (ChatGPT, Gemini), um Ihre Produktion nahezu kostenlos zu skalieren.

	Kapitel 7: E-Mail-Marketing, das konvertiert: Wie Sie Ihr größtes digitales Kapital aufbauen und saubere, direkte und ergebnisorientierte Landingpages erstellen.

	Kapitel 8: Datenmessung und -analyse: Ein umfassender Leitfaden zur Fokussierung auf die wichtigsten Leistungsindikatoren (KPIs), die Ihren Gewinn wirklich beeinflussen.

	 

	Mit inspirierenden Fallstudien aus der Kleinunternehmenswelt und praktischen Checklisten am Ende jedes Kapitels werden Sie nicht nur die Theorie verstehen, sondern auch genau wissen, was Sie heute, morgen und nächste Woche tun müssen, um Ihre Ergebnisse zu steigern.

	Digitales Marketing ist kein Privileg großer Konzerne, sondern das demokratischste Werkzeug im heutigen Markt. Sichern Sie sich jetzt Ihr Exemplar, setzen Sie den Plan in die Tat um und machen Sie den ersten entscheidenden Schritt zum Erfolg und zur Unabhängigkeit Ihres Unternehmens!

	 

	Warum sollte ich dieses Buch kaufen?

	Sind Sie es leid, in sozialen Medien zu posten und keine Umsatzsteigerung zu verzeichnen?

	Tatsächlich muss man kein Vermögen in Werbung investieren oder teure Agenturen beauftragen, um online erfolgreich zu sein. Das Geheimnis kleiner Unternehmen, die täglich Gewinn erwirtschaften, liegt in der Nutzung der richtigen Werkzeuge!

	Erfahren Sie mehr im E-Book „DIGITALES MARKETING UND KI FÜR UNTERNEHMEN IN DER PRAXIS“. Ein 100% praxisorientierter Leitfaden ohne komplizierten Fachjargon, speziell für Sie: Unternehmer, Content-Ersteller oder Student.

	✅ Meistere Google My Business und werde die erste Wahl in deiner Nachbarschaft. 

	✅ Verwandle WhatsApp in eine Verkaufsmaschine. 

	✅ Schreibe unwiderstehliche Texte , die Follower in Kunden verwandeln. 

	✅ Automatisiere dein Marketing mit KI und kostenlosen Tools!

	Verschwenden Sie keine Zeit mehr mit „Eitelkeitskennzahlen“. Lernen Sie Schritt für Schritt, wie Sie echte Kunden gewinnen.

	👉 Klicken Sie auf den Kauflink und sichern Sie sich jetzt Ihr Exemplar! Das Ende Ihrer Online-Unsichtbarkeit beginnt hier.
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