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„Parfümerie ist nicht die Kunst, Noten zu wählen.

Sie ist die Ingenieurskunst der Wahrnehmung.“
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Die alte Lüge. Das neue System.

Die Parfümerie-Industrie hat Sie jahrzehntelang angelogen.

Nicht böswillig. Aber konsequent. Die Botschaft war immer dieselbe: Parfümerie ist Kunst. Parfümerie ist Geheimnis. Parfümerie ist etwas, das man fühlt, nicht lernt. Kaufen Sie die richtigen teuren Materialien. Vertrauen Sie Ihrer Nase. Irgendwann kommt der Moment der Erleuchtung.

Dieser Moment kommt nicht. Er hat nie existiert.

Was existiert, ist ein System — ein präzises, erlernbares System, das Düfte aus fünf Bausteinen baut, in einer bestimmten Reihen. Alle großen Parfümeure wissen das. Sie sprechen nur nicht darüber, weil das Geheimnis ihr Geschäftsmodell ist. Dieses Buch spricht darüber.

Der eigentliche Feind

Es gibt in der Parfümerie einen Feind, den Sie kennen müssen, bevor Sie anfangen — weil er Ihnen bereits begegnet ist. Er trägt viele Gesichter:


Die alte Parfümerie-Lüge™

Gesicht 1: „Natürliche Materialien sind besser." *(Struktur ist besser.)

Gesicht 2: „Mehr Zutaten = mehr Tiefe." *(Weniger Zutaten = mehr Klarheit.)

Gesicht 3: „Du brauchst eine besondere Nase." *(Du brauchst ein System.)

Gesicht 4: „Parfümerie ist Kunst, kein Handwerk." *(Kunst ohne Handwerk ist Zufall.)

Gesicht 5: „Warte auf Inspiration." *(Inspiration folgt der Methode.)



Diese fünf Lügen haben mehr Menschen aus der Parfümerie vertrieben als Misserfolge. Weil sie Menschen ohne Werkzeug schicken und ihnen dann sagen, das Werkzeug sei das Problem. Dieses Buch bricht mit jeder einzelnen davon.

Was dieses Buch Ihnen gibt

Nicht Kunst. Ein System. Das System heißt SPIROLIUM.


WAS SIE KÖNNEN WERDEN

Was Sie nach diesem Buch können

Erstens: Düfte bauen — mit Formel, Prozenten, Reihenfolge. Nicht durch Raten.

Zweitens: Düfte reparieren — jeden Fehler in Minuten diagnostizieren und beheben.

Drittens: Düfte verkaufen — so bauen, dass Menschen sie tragen, erinnern und kaufen wollen.



Das ist die Transformation. Nicht vom Anfänger zum Künstler — vom Ratenden zum Bauenden. Vom Hoffenden zum Wissenden.

Wer damit Erfolg hat

Menschen, die dieses System anwenden, berichten alle dieselbe Erfahrung: Der erste Duft nach der alten Methode war Versuch und Irrtum. Der erste Duft nach SPIROLIUM war erklärbar. Sie wussten, warum er funktionierte — und konnten ihn deshalb wiederholen, verbessern, verkaufen.

Das ist der Unterschied zwischen Glück und Können.

Wie Sie dieses Buch benutzen

Von vorn nach hinten, einmal. Die Aktion am Ende jedes Kapitels machen — sie kostet fünf Minuten und ist der halbe Lerneffekt. Beim zweiten Mal wird das Buch zum Werkzeug: Formeln nachschlagen, Fehler diagnostizieren, Systemelemente kombinieren.

Schlagen wir um.
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DER WERKZEUGKASTEN

Was Sie wirklich brauchen

Bevor wir über Theorie sprechen, räumen wir die größte Ausrede aus dem Weg: Ich kann noch nicht anfangen, mir fehlt die Ausrüstung. Falsch. Sie brauchen erstaunlich wenig — und fast nichts davon ist teuer. Dieses kurze Kapitel sorgt dafür, dass Sie ab Kapitel 1 nicht nur lesen, sondern handeln können.

Die Grundausstattung

Sie brauchen kein Labor. Sie brauchen einen sauberen Tisch, gute Belüftung und die folgenden Dinge. Halten Sie sich an diese Liste, und Sie sind für die ersten Monate vollständig ausgestattet.


	Gegenstand
	Wozu
	Hinweis


	Feinwaage (0,01 g)
	präzises Dosieren nach Gewicht
	das wichtigste Werkzeug überhaupt


	Pipetten / Einwegpipetten
	Materialien tropfenweise umfüllen
	pro Material eine, um Vermischung zu vermeiden


	Kleine Glasfläschchen (5–30 ml)
	Mischungen ansetzen und reifen
	dunkles Glas schützt vor Licht


	Parfümtauglicher Alkohol
	Verdünnung des Konzentrats
	hochprozentig, unvergällt oder kosmetiktauglich


	Teststreifen (Blotter)
	riechen ohne Hautkontakt
	beschriften und Zeit notieren


	Etiketten + Bleistift
	jede Mischung benennen
	ungelabelte Fläschchen sind verlorene Arbeit


	Notizheft
	Formeln in Prozent festhalten
	Ihr wertvollster Besitz wird dieses Heft







Die ersten Materialien

Kaufen Sie nicht hundert Materialien. Kaufen Sie wenige, vielseitige — die Bausteine, mit denen die meisten Übungen dieses Buches funktionieren. Die vollständige Einkaufsliste mit Mengen finden Sie im Bonusteil; hier die Kernauswahl, geordnet nach den fünf Bausteinen, die Sie gleich kennenlernen.


	Baustein
	Empfohlene Starter-Materialien


	Basis
	Sandelholz, weißer Moschus, Ambroxan, Benzoe


	Körper
	Rose, Iris, Veilchen, Tonka


	Akzent
	eine salzige Note, rosa Pfeffer, eine grüne Note


	Kopf
	Bergamotte, Zitrone


	Molekül
	Iso E Super, Hedione





SPIROLIUM - REGEL DER SPARSAMKEIT

Zwölf gut gewählte Materialien ergeben mehr großartige Düfte als hundert zufällige. Kaufen Sie wenig, lernen Sie es tief. Jedes Material, das Sie wirklich kennen, ist mehr wert als zehn, die im Regal verstauben.



Drei Sicherheitsregeln, die nicht verhandelbar sind

Erstens: Arbeiten Sie immer in gut belüfteten Räumen und vermeiden Sie offenes Feuer in der Nähe von Alkohol. Zweitens: Tragen Sie nichts Unverdünntes direkt auf die Haut und halten Sie alle Materialien von Kindern fern. Drittens: Bevor ein Duft auf Haut getragen oder gar verkauft wird, gelten die IFRA-Höchstmengen und die gesetzlichen Vorschriften — sie stehen über jeder Zahl in diesem Buch. Diese drei Regeln kosten nichts und ersparen Ihnen alles.

Ihre erste Handlung — heute


Aktion. Richten Sie Ihren Tisch ein und legen Sie das Notizheft an. Schreiben Sie auf die erste Seite das Datum und einen einzigen Satz: Welche Art Mensch soll meinen ersten Duft tragen? Sie werden in dreißig Tagen auf diese Seite zurückblicken — und staunen, wie weit Sie gekommen sind.
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