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			An die Tribe, die von Anfang an an meiner Seite ist, und an die Leader, denen ich auf meinem Weg begegnet bin.
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			Network-Marketing kann dir alles geben, wenn du alles willst.

		

	
		
			Vorwort

			—Eric Worre, Autor Von Go Pro: 7 Schritte Zum Network-Marketing-Profi

			Jede Branche lebt davon, dass frische Leute reinkommen und etwas bewegen wollen. Neue Köpfe, neue Ideen, neuer Zug nach vorn. Genau das hält ein Feld lebendig. Im Network-Marketing ist es nicht anders. Auch hier braucht es Menschen, die anpacken, mitdenken und der Branche neue Energie geben.

			Für mich zeigt das klar, wie weit sich Network-Marketing entwickelt hat, dass heute Menschen wie Sandro diesen Bereich prägen.

			Sandro ist mir vom ersten Moment an aufgefallen. Kennengelernt habe ich ihn im Dezember 2022 bei einer „Go Pro“-Veranstaltung, die zu meinem „Network Pro“-Programm gehört. Mit diesem Programm verfolge ich ein klares Ziel: mehr Professionalität ins Network-Marketing zu bringen und Führungskräften zu helfen, bessere Ergebnisse zu erzielen. Ich coache Menschen in dieser Branche seit Jahrzehnten und bin sogar noch länger selbst Teil davon.

			In all den Jahren habe ich mit den Besten unseres Berufs gesprochen. Ich habe mich mit Top-Leadern ausgetauscht und Tausende ehrgeizige, fleissige Networker erlebt, die ganz nach oben wollten.

			Und ich kann ohne Zögern sagen: Sandro gehört zu den beeindruckendsten Persönlichkeiten, denen ich in dieser Branche je begegnet bin. Er tritt souverän auf, arbeitet professionell und hat diese ruhige, klare Sicherheit, die man nicht spielen kann. Man spürt sofort, dass da jemand mit Haltung unterwegs ist. Schon damals war sein Fokus voll auf Network-Marketing gerichtet und die Resultate, die er erzielt hat, waren bereits aussergewöhnlich.

			Wie Sandro in diesem Buch selbst beschreibt, basiert sein Erfolg auf einer entscheidenden Einsicht: Network-Marketing ist kein Spiel für Leute, die schnell reich werden wollen. Es ist ein Beruf. Genau dafür stehe ich seit Jahren. Ich habe meine Laufbahn darauf aufgebaut, Menschen klarzumachen, dass man dieses Geschäft nur dann wirklich erfolgreich betreibt, wenn man es professionell angeht, so wie ein Unternehmer sein Business angeht. Sandro hatte das längst verstanden.

			Und genau deshalb wurde er zu einem echten Schüler des Geschäfts.

			Ich habe im Lauf der Zeit Tausende solcher „Schüler“ erlebt, auf meinen Seminaren und unter den Lesern meiner Bücher. Aber nur sehr wenige hören wirklich hin. Viele machen den Eindruck, als wären sie voll dabei. Sie schreiben mit, nicken an den richtigen Stellen, wirken offen. Und am Ende machen sie doch wieder genau das, was sie ohnehin vorhatten.

			Sandro ist anders. Er hört wirklich zu. Er saugt Ideen auf, prüft sie ernsthaft und setzt sich damit auseinander. Neue Strategien schrecken ihn nicht ab, im Gegenteil. Er testet sie, nimmt sie auseinander und wenn sie funktionieren, baut er sie konsequent in seinen eigenen Prozess ein.

			Und das ist nur ein Teil von dem, was er ins Network-Marketing einbringt. Sein Antrieb ist enorm. Seine Konsequenz ebenso. Und seine Ausdauer ist beeindruckend. Er arbeitet unermüdlich daran, sein eigenes Geschäft weiter auszubauen, andere beim Aufbau ihres Geschäfts zu unterstützen und Menschen, die das Potenzial von Network-Marketing noch gar nicht erkannt haben, dafür zu öffnen.

			Was ihn aber ganz besonders macht: Sandro ist ein echter Teamplayer. Ich kenne kaum jemanden, der sich so kompromisslos für sein Team einsetzt. Er fordert sich selbst permanent heraus und zieht gleichzeitig alle anderen mit. Für die Menschen in seiner Organisation ist er ständig ansprechbar, ganz egal, ob jemand seit dem ersten Tag dabei ist oder erst gestern gestartet hat.

			Und er lässt nicht nach. Ganz gleich, wie erfolgreich er wird, er macht weiter.

			Deshalb hat es mich auch kein bisschen überrascht, als er mir erzählt hat, dass er dieses Buch schreibt. Sandro denkt strukturiert. Er liebt klare Systeme. Mir war sofort klar, dass er einen Rahmen entwickeln würde, mit dem Menschen, die wirklich wollen, im Network-Marketing erfolgreich werden können.

			Dabei ist er nicht nur zielstrebig, sondern auch bemerkenswert offen und ehrlich. In diesem Buch legt er sein gesamtes System auf den Tisch. Kein Gerede, kein Nebel, kein künstliches Geheimnis. Er hat jeden einzelnen Schritt selbst durchlaufen und gleichzeitig erlebt, wie Tausende andere denselben Weg gegangen sind. Was er hier vermittelt, ist durchdacht, vielfach erprobt und in der Praxis bewiesen. Und was ich besonders bemerkenswert finde: Dieses Buch macht beim Lesen auch noch richtig Spass.

			Sandro und ich teilen denselben Wunsch. Wir wollen der Welt zeigen, was im Network-Marketing wirklich steckt. Dieses Buch ist dafür ein starker Einstieg. Es bringt die zentralen Prinzipien des Geschäftsmodells auf den Punkt und zeigt dir konkret, welche Schritte dein Leben verändern können.

			Mein Rat an dich als Leser ist simpel: Geh durch dieses Buch mit echter Offenheit. Hör genau hin. Markiere dir die Stellen, die etwas in dir auslösen. Schreib dir Gedanken auf. Lass die Inhalte nicht einfach an dir vorbeiziehen, sondern gib ihnen Raum.

			Und dann leg los.

			Wenn Sandro später über das Potenzial von Network-Marketing spricht, dann sei dir über eines im Klaren: Er übertreibt nicht. Es ist absolut möglich, sich innerhalb weniger Monate ein Geschäft aufzubauen, das auf eigener Leistung basiert, dir Freiheit gibt und dir mehr Einkommen bringt, als du es bisher gewohnt warst.

			So war es bei mir. So war es bei Sandro. Und wir haben beide unzählige Male gesehen, dass es auch für andere funktioniert.

			Wer allerdings nicht nur gute, sondern wirklich aussergewöhnliche Ergebnisse will, wer bildlich gesprochen nicht nur loslaufen, sondern bis zum Mond kommen will, der sollte die Ratschläge in diesem Buch sehr ernst nehmen.

			Lies aufmerksam. Es könnte alles verändern.

		

	
		
			Einleitung

			Die Leute fragen mich ständig, wie ich das geschafft habe.

			Wie baut man in vier Jahren eines der erfolgreichsten Unternehmen dieser Branche auf? Wie bleibt man hungrig und wächst jeden Tag weiter? Und warum sollte ich überhaupt alles offenlegen?

			Um das zu beantworten, müssen wir zurück an den Anfang. Zu dem Moment, in dem ich 2020 den Schritt ins Network-Marketing gemacht habe. Damals sah mein Leben von aussen nahezu perfekt aus. Ich war 36, hatte eine grossartige Frau, wunderbare Kinder und führte meine eigene IT-Beratungsfirma. Wir arbeiteten für Schweizer Banken und Versicherungen. Für viele klang das nach dem absoluten Traum.

			Geld war da. Mehr als genug. Mein Job bestand im Kern darin, die IT-Experten meines Unternehmens mit den richtigen Entscheidern aus der Finanzwelt zusammenzubringen. Menschen mit Einfluss, Budget und Bedarf. Das Ergebnis: Abende in Sternerestaurants, Wochenenden in Fünf-Sterne-Hotels und ständig in Gesellschaft einiger der reichsten Leute der Schweiz.

			Klingt nach dem perfekten Leben, oder?

			War es aber nicht.

			Ich war komplett unzufrieden. Ich hatte objektiv alles, was man sich wünschen kann, und war trotzdem innerlich leer. Das Verrückte daran: Ich hatte nicht mal das Gefühl, mich beschweren zu dürfen. Mir ging es gut. Ich war erfolgreich. Wer will sich schon anhören, dass jemand in so einer Lage unglücklich ist? Und trotzdem war genau das meine Realität.

			Diese Leere ging nicht weg. Keine Vision. Kein Feuer. Kein echter Antrieb. Ich musste mich jeden Morgen zur Arbeit schleppen. Abends kam ich ausgelaugt nach Hause, gereizt, müde, innerlich abwesend.

			Irgendwann habe ich sogar die Bereiche meines Lebens hinterfragt, die eigentlich stabil und schön waren. Stimmt etwas mit meiner Ehe nicht? Ich liebte meine Kinder über alles, aber hatte ich diesen Lebensabschnitt vielleicht zu früh begonnen? Dieses Gefühl liess mich nicht los, dass mein Leben an mir vorbeiraste und ich nur noch mitfuhr. Wie in einem Zug ohne Bremse, der längst ausser Kontrolle geraten war.

			Ich will mir ehrlich gesagt gar nicht ausmalen, was passiert wäre, wenn ich nicht zufällig auf Network-Marketing gestossen wäre.

			Eines Tages entdeckte ich online die Arbeit von Eric Worre. Ich kaufte sein Buch und hatte es in weniger als 48 Stunden durch. Direkt danach nahm ich virtuell an seiner jährlichen Grossveranstaltung „Go Pro“ teil.

			Und ab da gab es kein Zurück.

			Plötzlich ergab alles Sinn. Auf einmal sah ich einen Weg vor mir, der riesiges Potenzial hatte. Einen Weg, auf dem ich etwas aufbauen konnte, das mich wirklich fordert, reizt und erfüllt. Ich war unfassbar dankbar, diese Chance gefunden zu haben. Also tat ich das, was ich immer tue, wenn ich an etwas glaube: Ich habe alles auf diese Chance gesetzt.

			Genau so entstand eines der grössten Network-Marketing-Unternehmen der Welt.

			Heute führe ich ein Team mit Tausenden von Menschen. Ich habe sechs Personen auf dem Weg zum Millionär begleitet. Mehrere Hundert verdienen inzwischen sechsstellig im Jahr. Tausende andere verdienen heute deutlich mehr als je zuvor in ihren früheren Berufen. Und jeder einzelne von ihnen führt heute sein eigenes Business.

			Dieses Buch handelt davon, wie ich das geschafft habe. Noch wichtiger: Es geht um den Prozess, den ich entwickelt habe, damit andere genau dasselbe erreichen können.

			Mit diesem System haben wir uns nicht klein gedacht. Wir haben uns den Mond vorgenommen. Wir haben unsere eigene Rakete gebaut, sie gestartet und sind dort gelandet. In nur wenigen Jahren. Zusammen waren wir die NASA des Network-Marketings. Und wir suchen die Nächsten, die bereit sind, mitzufliegen.

			Willst Du Deinen Job Nicht Nur Gut Machen, Sondern Richtig Gross?

			Bevor du weiterliest, sage ich dir lieber direkt, worauf du dich hier einlässt: Wenn du die Ratschläge in diesem Buch ernsthaft umsetzt, besteht die echte Gefahr, dass du Millionär wirst.

			Ja, ich weiss, wie das klingt.

			Vielleicht denkst du jetzt genau das: Schon wieder so ein grosses Versprechen. Verständlich. Die Welt ist voll von Leuten, die viel erzählen und wenig liefern. Genau deshalb ist Skepsis erstmal gesund. Aber ich sage das nicht, weil es sich gut anhört. Ich sage es, weil ich es erlebt habe. Nicht nur bei mir selbst.

			Ich habe einen klaren Prozess entwickelt, mit dem man ein Network-Marketing-Unternehmen aufbaut, ins Laufen bringt und erfolgreich skaliert. Ich habe miterlebt, wie Menschen damit siebenstellige Einkommen erreicht haben. Hunderte verdienen mit diesem System mehrere Hunderttausend Dollar. Tausende verdienen heute mehr als jemals zuvor in ihrer alten Karriere.

			Dein Zweifel ist also nicht das Problem. Im Gegenteil. Du solltest skeptisch sein, wenn Menschen grosse Versprechen machen. Der Unterschied ist nur: Ich bin überzeugt, dass ich meine Aussage belegen kann. Genau darum geht es in diesem Buch.

			Für alle, die mit Network-Marketing noch nicht viel anfangen können: Dabei baust du dir dein eigenes Geschäft auf, indem du Produkte oder Dienstleistungen eines Unternehmens an Menschen in deinem Umfeld weiterempfiehlst. Gleichzeitig findest du weitere Menschen, die dasselbe tun, also selbst verkaufen, ihr Geschäft aufbauen und wiederum neue Leute ins System bringen.

			Dieses Modell gibt es seit Jahrzehnten. Jedes Jahr setzt es weltweit mehr als zweihundert Milliarden Dollar um. Und trotzdem haben nur wenige wirklich verstanden, wie man das volle Potenzial dieses Geschäftsmodells ausschöpft.

			Natürlich gibt es Bücher, die die Grundlagen erklären. Aber Grundlagen reichen nicht, wenn du aussergewöhnliche Ergebnisse willst. Genau deshalb habe ich dieses Buch geschrieben. Es zeigt dir Schritt für Schritt, was es braucht, um vom ersten Tag bis zum 121. Tag Richtung Mond zu fliegen. Du wirst sehen, wie du dein Geschäft vom ersten Moment an gezielt aufbaust, Tag für Tag, bis du selbst zu einer der grossen Erfolgsstorys im Network-Marketing wirst.

			Die Strategie, die ich in diesem Buch teile, hat Ergebnisse gebracht, die fast zu gut klingen, um wahr zu sein. Und zwar nicht einmal, sondern immer wieder.

			Der entscheidende Unterschied zu fast allem, was du in dieser Branche sonst hörst, ist simpel: Die meisten haben Network-Marketing komplett falsch eingeordnet. Es ist kein Betrug. Aber es ist auch kein magischer Shortcut, mit dem du ohne Einsatz schnell reich wirst und dann verschwindest. Network-Marketing ist Unternehmertum. Nur mit niedrigeren Einstiegshürden, weniger Kosten und oft deutlich mehr Tempo als bei einem klassischen Unternehmensaufbau.

			Wenn du ein traditionelles Business gründest, brauchst du schnell viel Kapital. Miete, Produkte, Marketing, Personal, laufende Kosten. Oft kommen Kredite dazu. Vielleicht brauchst du spezielles Fachwissen, ein Studium, eine Business School oder technische Fähigkeiten wie Programmieren.

			Klassisches Unternehmertum ist stark, keine Frage. Vor allem für Menschen mit einer konkreten Produktidee und der Bereitschaft, massiv zu investieren. Aber es gibt auch unzählige Menschen, die unternehmerisch denken, ohne genau diese Voraussetzungen mitzubringen. Und genau dort schliesst Network-Marketing eine riesige Lücke.

			Hier musst du kein Restaurant eröffnen. Kein Ladenlokal mieten. Keine Gehaltsabrechnungen organisieren. Kein Produkt selbst entwickeln. Das Fundament steht bereits. Du kannst sofort loslegen, direkt Umsatz machen und das Geschäft in der Praxis lernen, statt jahrelang nur darüber nachzudenken.

			Trotzdem sollte niemand sich etwas vormachen: Network-Marketing ist kein bequemer Geheimtrick für müheloses passives Einkommen. Ja, residuales Einkommen kann mit der Zeit entstehen. Aber dein eigentlicher Job ist es, ein echtes, tragfähiges Geschäft aufzubauen und zu führen. Wer dafür bereit ist, richtig zu arbeiten, kann hier oft schneller wachsen als Unternehmer in vielen klassischen Branchen.

			Anders gesagt: Network-Marketing macht den Weg ins Unternehmertum zugänglicher und oft schneller. Geschenkt wird dir trotzdem nichts. Du musst mit derselben Ernsthaftigkeit arbeiten wie jeder andere Unternehmer auch. Dieses Geschäft kann dein Leben komplett drehen. Aber nur, wenn du bereit bist, dafür Einsatz zu bringen, Verantwortung zu tragen und auch Dinge zu opfern.

			Mit Network-Marketing kannst du überall auf der Welt starten. Du kannst deine eigene Rakete bauen und deinen eigenen Mond ansteuern. Aber nur dann, wenn du dich wirklich auf den Prozess einlässt. Wenn du das tust, kann sich dieses Geschäft stärker auszahlen als fast jede andere Business-Entscheidung, die du treffen könntest.

			Ein Extra-Platz In Der Nächsten Rakete

			In meiner Rede in Frankfurt ging es um Verantwortung.

			Denn genau darum geht es, sobald du ins Network-Marketing einsteigst. Du entscheidest dich nicht einfach nur für eine Chance auf mehr Geld. Du entscheidest dich dafür, etwas Eigenes aufzubauen. Und in dem Moment, in dem du das ernst meinst, übernimmst du Verantwortung. Du wirst zum Kapitän deiner eigenen Rakete. Und ein Kapitän hat nicht nur die Aufgabe, ans Ziel zu kommen. Er trägt Verantwortung für seine Crew.

			In dieser Rede habe ich über einen Kapitän gesprochen, der genau das nicht getan hat: Kapitän Schettino. Der Mann kommandierte das Schiff, das vor der Insel Giglio auf Felsen lief und kenterte. Statt bei seinem Schiff zu bleiben und für Passagiere und Crew da zu sein, rettete er sich selbst. Dutzende Menschen verloren ihr Leben.

			Warum erwähne ich das?

			Weil wir in einer Zeit leben, in der genau diese Art von egoistischer Führung ständig vorgelebt wird. Schnell reich werden, mitnehmen, was geht, und verschwinden, bevor jemand merkt, was gespielt wurde. Ich verachte diese Haltung. Und genau deshalb liebe ich Network-Marketing.

			In diesem Beruf geht es nicht darum, möglichst schnell nur sich selbst nach oben zu ziehen. Wirklich erfolgreich wirst du dann, wenn du die Menschen, die du ins Geschäft holst, ernst nimmst, sie förderst und mit nach vorne bringst. Genau das macht gute Führung aus. Genau das macht einen guten Kapitän aus.

			Klar, das Geld ist attraktiv. Anerkennung fühlt sich auch gut an. Aber all das kommt nicht ohne Gegenseite. Menschen werden zu dir aufschauen. Sie werden mit Fragen kommen, mit Unsicherheiten, mit Problemen, mit Erwartungen. Sie wollen von dir lernen, weil sie selbst etwas aufbauen wollen. Und dann musst du da sein.

			Ich nehme diese Verantwortung ernst. Sehr ernst.

			Auch deshalb schreibe ich dieses Buch. Ich will meine Verantwortung nicht nur auf mein eigenes Team beschränken. Ich will sie weiter ziehen. Ich will jedem von euch einen Platz in der nächsten Network-Marketing-Rakete anbieten, bevor sie startet.

			Und ich will, dass du dir diese Rakete selbst baust.

			Ich habe meinen Job gemacht. Ehrlich gesagt: Ich könnte heute aufhören zu arbeiten und trotzdem den Rest meines Lebens Geld verdienen. Ich brauche nichts von dir. Ich will dir nichts verkaufen. Ich will kein Geld von dir. Für mich geht es um etwas anderes. Es geht um das, was bleibt. Um mein Vermächtnis. Und darum, Leben zu verändern.

			Mehr verlange ich nicht, als dass du mir die Chance gibst, dir zu zeigen, wie es geht. Wenn dich diese Vision packt, dann geh los und geh all in.

			Der Beruf Des 21. Jahrhunderts

			Einer der Hauptgründe, warum ich dieses Buch geschrieben habe, ist meine tiefe Überzeugung, dass wir gerade erst in das eigentliche Zeitalter des Network-Marketings hineinlaufen.

			Dieses Geschäftsmodell bringt so viele Vorteile mit, dass ich fest davon ausgehe, dass es sich im 21. Jahrhundert zu einer der wichtigsten Formen des Unternehmertums entwickeln wird.

			Das ist kein Bauchgefühl und auch keine wilde These. Es gibt handfeste Gründe dafür.

			Die Arbeitswelt hat sich verändert. Spätestens seit der Pandemie sehen Millionen Menschen ihren Job anders. Früher war für die meisten klar: Man sucht sich eine Stelle, fährt ins Büro oder an den Arbeitsplatz und tauscht vierzig oder mehr Stunden pro Woche gegen ein Gehalt. Dann kam die Pandemie und plötzlich wurde sichtbar, dass Arbeit auch anders funktionieren kann. Von zu Hause. Flexibler. Selbstbestimmter. Weniger fremdgesteuert.

			Viele wurden dadurch produktiver. Noch wichtiger: Viele merkten zum ersten Mal, wie unglücklich sie im alten System eigentlich waren. Und jetzt, wo Unternehmen versuchen, vieles davon wieder zurückzudrehen, spüren immer mehr Menschen, dass es einen besseren Weg geben muss.

			Genau hier kommt Network-Marketing ins Spiel.

			Du kannst von zu Hause arbeiten oder von überall sonst. Du bist dein eigener Chef. Du bestimmst, wann du arbeitest, wie viel du arbeitest und woran du arbeitest. Statt dein Leben an ein Büro, einen Laden oder eine feste Schicht zu ketten und dich auf ein paar Wochen Urlaub im Jahr zu freuen, kannst du dir ein Leben bauen, das wirklich zu dir passt. Mehr Freiheit, mehr Selbstbestimmung, oft auch mehr Einkommen.

			Für mich klingt das ziemlich klar nach einer Karriereform, die perfekt in dieses Jahrhundert passt.

			Aber es geht nicht nur um Freiheit und Geld.

			Network-Marketing gibt vielen Menschen noch etwas anderes zurück, das im modernen Leben oft komplett verloren gegangen ist: Sinn. Stell dir vor, du baust ein Unternehmen mit Produkten oder Dienstleistungen auf, hinter denen du wirklich stehst. Stell dir vor, du entwickelst dich dabei ständig weiter, lernst neue Fähigkeiten, wirst besser im Umgang mit Menschen, im Führen, im Verkaufen, im Denken, im Wachsen. Und das alles, ohne jahrelang eine teure Ausbildung absolvieren zu müssen.

			Im Kern geht es hier um Menschen. Um Beziehungen. Um Vertrauen. Um Soft Skills, die in der echten Welt einen enormen Unterschied machen und die viele klassische Karrieren komplett vernachlässigen.

			Auch für Unternehmen, die neue Produkte auf den Markt bringen, ist Network-Marketing extrem spannend. Im klassischen Modell gehen sie über Händler und Zwischenstufen, die einen grossen Teil der Marge abschöpfen und den Zugang zum Kunden kontrollieren. Network-Marketing bricht dieses System auf. Es bringt Produkte direkt zu den Menschen, über Menschen, die sie wirklich empfehlen wollen.

			Unterm Strich heisst das: besserer Lebensstil, mehr Verdienstpotenzial, mehr Sinn, mehr Chancen für innovative Produkte und für Menschen, die unternehmerisch denken, aber keinen klassischen Weg gehen wollen.

			Für mich sind das mehr als genug Gründe, um zu sagen: Dieses Geschäftsmodell hat das Potenzial, die Welt massiv zu verändern. Und dabei haben wir noch längst nicht über alle Vorteile gesprochen.

			Eine Strassenkarte Zum Mond

			So stark die Gründe für Network-Marketing auch sind, ich verstehe jeden, der erstmal zögert. Mir ging es nicht anders. Das hier war nicht mein erster beruflicher Weg. Ich kam aus der IT. Genauer gesagt: aus dem Unternehmertum. Bevor Network-Marketing überhaupt ein Thema für mich wurde, hatte ich bereits ein sehr erfolgreiches Unternehmen aufgebaut.

			Nur glücklich war ich dabei nicht.

			Ich verdiente gut, keine Frage. Aber wenn ich ehrlich bin, bin ich damals nicht in die IT gegangen, weil mein Herz dafür geschlagen hat. Ich bin diesen Weg gegangen, weil er logisch wirkte. Weil er Sicherheit versprach. Weil er nach Erfolg aussah. Und vielleicht auch, weil ich tief drin dachte, dass genau das von mir erwartet wird.

			Ich bin der Sohn italienischer Einwanderer zweiter Generation in der Schweiz. Und wie so viele Kinder aus solchen Familien bin ich mit einem klaren Bild aufgewachsen: Arbeite hart, sei diszipliniert, mach etwas Solides aus deinem Leben. Meine Grosseltern kamen mit fast nichts in dieses Land. Meine Eltern haben sich alles erarbeitet. Mit Einsatz, Verzicht und einer klaren Haltung. Natürlich lag da eine Erwartung in der Luft. Dass ich einen klassischen Weg gehe. Einen respektablen Weg. Einen, der unsere Familie absichert und uns mindestens in der Mitte der Gesellschaft hält, besser noch darüber.

			Also habe ich genau das getan. Vernünftig. Pflichtbewusst. Erfolgreich.

			Nur hatte ich irgendwann einen Moment, in dem ich mich umgesehen und gemerkt habe: Mein Herz ist längst nicht mehr dabei.

			Also begann ich zu suchen. Nicht nach irgendeiner neuen Gelegenheit, sondern nach etwas, an das ich wirklich glauben konnte. Nach etwas, in das ich mich mit voller Überzeugung reingeben konnte. Als ich das erste Mal mit Network-Marketing in Berührung kam, war ich neugierig. Die Ergebnisse, die ich gesehen habe, waren interessant. Aber noch stärker war etwas anderes: Ich hatte sofort das Gefühl, dass in diesem Modell viel mehr steckt, als die meisten darin sehen.

			Da war Potenzial. Riesiges Potenzial. Nur hat es kaum jemand wirklich ausgeschöpft.

			Am Anfang habe ich über diesen Beruf genau das gehört, was fast jeder hört. Ein netter Nebenverdienst vielleicht. Hier und da mal ein guter Monat. Eine zusätzliche Einnahmequelle, wenn es gut läuft. Mehr aber auch nicht. Und echter Reichtum, so hiess es, sei sowieso nur für die reserviert, die ganz früh eingestiegen sind und zufällig am richtigen Zeitpunkt am richtigen Ort waren.

			Das hat mich nicht überzeugt.

			Ich wollte mehr als ein bisschen Extra-Geld. Ich wollte etwas Grosses.

			Trotzdem habe ich die Idee nicht verworfen. Im Gegenteil. Ich bin tiefer reingegangen. Ich habe gelesen, gerechnet, analysiert. Als Zahlenmensch begann ich die Wachstumsmodelle aus Don Faillas „The 45-Second Presentation That Will Change Your Life“ konkret durchzurechnen.

			Und als ich die Zahlen vor mir hatte, war der Punkt erreicht, an dem es bei mir Klick gemacht hat.

			Mir wurde schlagartig klar: Die meisten reden über Network-Marketing, ohne zu verstehen, was es eigentlich ist. Sie halten es für einen Nebenjob. Für ein Zusatzeinkommen. Für irgendein Vertriebsmodell am Rand. Dabei ist es etwas ganz anderes. Es ist eine neue, smarte Form, ein echtes Unternehmen aufzubauen.

			In dem Moment, als ich dieses Potenzial wirklich erkannt habe, dachte ich nur: Mamma mia. Wenn das stimmt, dann ist das hier eines der grössten unterschätzten Geschäftsmodelle überhaupt.

			Und wenn ich damit recht hatte, dann war nach oben fast alles offen.

			Genau deshalb geht es in diesem Buch nicht um kleine Ziele. Ich will dir nicht bloss zeigen, wie du irgendwie ein Geschäft startest. Ich will dir auch nicht beibringen, wie du eine Organisation mit Ach und Krach am Leben hältst. Das ist mir zu klein gedacht. Ich will, dass du grösser spielst. Ich will, dass du die Atmosphäre hinter dir lässt. Der Mond ist kein nettes Bild, er ist die Messlatte. Dort sind die Menschen unterwegs, die nicht nur mitspielen, sondern wirklich etwas aufbauen. Und genau da will ich mit dir hin.

			Natürlich wirkt der Mond weit weg. Für viele wahrscheinlich ungefähr so weit weg wie die erste Million. Vor allem für Menschen, die sich beruflich gerade verloren fühlen. Viele, die ins Network-Marketing kommen, stecken genau an diesem Punkt fest. Sie mögen ihren Job nicht. Oder sie verdienen zu wenig. Manche haben ihre Karriere unterbrochen, um sich um die Familie zu kümmern, und wissen nicht, wie sie wieder in ein Vollzeitmodell zurückfinden sollen.

			Wenn man in so einer Lage ist, klingt schon ein ordentliches Einkommen nach einem riesigen Schritt. Und das ist völlig nachvollziehbar. Wenn du einfach nur gut verdienen willst, wirst du aus diesem Buch definitiv viel mitnehmen.

			Aber nur gut ist nicht mein Massstab.

			Ich schreibe dieses Buch für Menschen, denen gut nicht reicht. Für Menschen, die spüren, dass da noch viel mehr drin ist. Wenn du das Gefühl hast, dass du das Zeug dazu hast, nach dem Mond zu greifen, dann zeige ich dir hier, wie das geht.

			Wir starten dort, wo jede grosse Mission startet: bei den Grundlagen. Astronauten springen auch nicht einfach in eine Rakete und hoffen, dass es schon klappt. Sie trainieren. Sie lernen. Sie bereiten sich vor. Genauso machen wir es hier.

			Im ersten Teil dieses Buches geht es darum, dass du Network-Marketing wirklich verstehst. Nicht oberflächlich, sondern in seiner Tiefe. Du wirst erkennen, was dieses Modell leisten kann und wie du dich mental und praktisch so aufstellst, dass Erfolg nicht dem Zufall überlassen bleibt.

			Danach bauen wir die Rakete.

			Je nachdem, wie man vorgeht, kann das Jahre dauern. Ich habe jedoch einen Prozess entwickelt, mit dem du dein Network-Marketing-Business innerhalb eines Monats sauber aufsetzen und ins Rollen bringen kannst.

			Sobald die Rakete steht, kommt der Treibstoff hinein. Und dieser Treibstoff ist eines der kraftvollsten Werkzeuge im ganzen Network-Marketing: das 90-Tage-Rennen. Ich zeige dir, wie du ihn richtig aufsetzt, wie du ihn steuerst und warum genau dort oft der Unterschied zwischen Mittelmass und echtem Wachstum entsteht.

			Dann wird gestartet.

			Wir heben ab, durchbrechen die Atmosphäre, halten den Kurs, landen und bauen mit dem Team, das wir unterwegs erschaffen, etwas auf, das weit über den ersten Erfolg hinausgeht.

			Die Ideen in diesem Buch sind leicht zu verstehen. Auch dann, wenn du ganz am Anfang stehst. Aber leicht zu verstehen heisst nicht automatisch leicht umzusetzen. Dafür braucht es Einsatz. Training. Disziplin. Niemand kommt auf die Idee, eine Mondmission sei bequem. Und genauso ist es hier auch. Wenn du die Ratschläge aus diesem Buch wirklich umsetzt, bin ich überzeugt, dass du es schaffen kannst.

			Bist Du Bereit Für Den Start?

			Nach gerade einmal vier Monaten im Network-Marketing hatte ich in meinem Unternehmen bereits den begehrten Diamant-Rang erreicht. Das ist nicht der höchste Rang, aber es ist der Punkt, an dem allen klar wird: Jetzt ist jemand wirklich angekommen. Es ist dieser Moment, auf den praktisch jeder in der Branche hinarbeitet.

			Am vierten Jahrestag dieses Meilensteins habe ich all meinen Unternehmerfreunden, die meine Entscheidung anfangs belächelt hatten, eine Nachricht geschickt.
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