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Voor ere-notaris Rik Vandekerckhove, papa van notaris Goedele Vandekerckhove, die tijdens het maken van dit boek is overleden.
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EEN UNIEKE BLIK ACHTER DE SCHERMEN

[image: ]


Notarissen hebben hun imago wat tegen. Zo leeft de hardnekkige overtuiging dat ze bakken met geld verdienen, alleen maar om een handtekening te zetten onder wat aktes.

Het is een vooroordeel waar de jongste generatie notarissen elke dag komaf probeert mee te maken. Door transparant te zijn over de afrekening, bijvoorbeeld. Ja, je betaalt veel voor een notaris. Maar er kruipt nu eenmaal méér tijd in hun werk dan je zou denken. En achter één notaris zit dan ook een heel team medewerkers dat betaald moet worden. Een groot deel van het bedrag gaat ten slotte ook naar de overheid.

Jarenlang stond het werk van notarissen nooit ter discussie, maar nu wordt hun nut soms openlijk in vraag gesteld. Ook de manier waarop ze vergoed worden, zou in de toekomst wel eens bijgestuurd kunnen worden. Sommige aktes zijn inderdaad prijzig, maar dat is om de vele gratis afspraken te compenseren. Zo blijven hun diensten toegankelijk voor iedereen. En dat willen ze graag zo houden.

De notarissen in dit boek gunnen je een unieke blik achter de schermen van hun notariskantoor, om de vooroordelen die er zijn over hun job weg te werken, en hun meerwaarde voor onze samenleving te illustreren. Maar ook om aan te tonen dat notarissen lang niet meer de notabelen zijn van vroeger, die vanuit hun ivoren toren de knikkende cliënten toespraken. De moderne notarissen hebben niets liever dan dat hun cliënten kritisch zijn en vragen durven stellen.

Het zijn stuk voor stuk notarissen die hun job met veel liefde en passie uitoefenen. Enorm harde werkers, met een groot hart voor mensen. Wie niet van mensen houdt, moet geen notaris worden, daar zijn ze het allemaal over eens.

Er zijn weinig beroepen waarbij je zo’n intieme blik krijgt in het privéleven van mensen als dat van de notaris. Ze zitten op de eerste rij bij de grootste mijlpalen en de meest huiveringwekkende frustraties. Voor hen zitten mensen van allerlei pluimage. Geen enkele vraag die ze stellen is te indiscreet.

Als geen ander weten notarissen dat je niet met twee moet zijn om ruzie te maken, maar dat de meerderheid van de mensen nog altijd goed is van inborst. Notarissen doen hun job elk op hun eigen manier, maar wél telkens met hetzelfde streven. Dat overeenkomsten evenwichtig en eerlijk zijn, en dat ook de zwakke partij aan tafel zich heel goed bewust is van wat hij of zij tekent.




VERLIEFD, VERLOOFD, GETROUWD
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ROZE BRIL NIET TOEGELATEN

Notarissen zijn getuigen van alle mijlpalen in ons leven. Ze zien tranen van geluk, maar ook tranen van verdriet. In het notariskantoor staat de doos zakdoeken dan ook altijd binnen handbereik. De mooiste momenten in het notariaat, daar heeft de liefde wel vaak een aandeel in. Maar hoe grenzeloos de liefde en hoe onmetelijk het onderlinge vertrouwen ook is: ook in de liefde maken ‘goede afspraken goede vrienden’. Zo kijkt de notaris bij de opmaak van huwelijkscontracten niet door een roze bril, maar zorgt hij ervoor dat je ook bent ingedekt tegen de worstcasescenario’s zoals bedrog of het overlijden van een partner. Hij zet je aan het denken en geen enkel taboe is onbespreekbaar.


EEN NOTARIS IS ER NIET OM VRIENDEN TE MAKEN

De notaris kijkt altijd naar het totaalplaatje. ‘Dat is een van de grootste voordelen van een notaris,’ zegt notaris Jelle Van Hove. ‘We zijn thuis in alle juridische facetten en denken aan alles, ook aan de dingen waarbij onze cliënten zelf nooit stilstonden.

Ik zeg altijd: achter mijn glazen deur gaan we uit van de grootste miserie die je kan overkomen. Partners bedriegen elkaar, mensen sterven bijzonder vroeg, kinderen zitten aan de drugs en maken schulden. Andere kinderen proberen de overgebleven ouder uit huis te zetten en ondernemingen die je met veel enthousiasme opstart, gaan failliet. Het absolute slechtste scenario, daar moeten we van uitgaan, en dat moeten we regelen. En ik hóóp van harte dat dat achteraf gezien nutteloos geweest zal zijn. Maar het moet gebeuren.’

Denk bijvoorbeeld aan de aankoop van een woning. ‘Als de koper in zijn eentje een woning koopt, maar zijn partner stopt er ook geld in, dan vragen we of dat ook op een bepaalde manier beschreven moet worden. Of als ze binnenkort toch plannen te trouwen, checken we of de partner het huis niet nu al mee zou willen aankopen, en bekijken we hoe dat best kan.’

Een notaris denkt in elke situatie twee stappen vooruit en stelt de moeilijke vragen. Wanneer twee mensen samen een woning aankopen, en ze hebben kinderen uit een vorige relatie, dan zet Van Hove hen aan het denken. ‘Willen jullie dat bij een overlijden de woning eerst naar de partner gaat, en dan pas naar de kinderen? En als jullie allebei sterven, willen jullie dat jullie kinderen samen elk een even groot deel krijgen, of erven ze elk enkel van hun eigen ouder? Heeft een enig kind voordeel ten opzichte van het kind met twee broers of zussen?’

In het notariaat zijn er geen taboes, aldus Van Hove. Als notaris moet hij er spijtig genoeg van uitgaan dat er ooit een einde kan komen aan wat nu aanvoelt als oneindige liefde. ‘Als je samenblijft tot je 85ste is er geen probleem, he. Maar ik zeg dan altijd: ik heb een heel slecht karakter. Ik ga ervan uit dat jullie wél uit elkaar gaan. Dus: een van jullie beiden krijgt nu 50.000 euro van zijn ouders. Is het de bedoeling dat dat geld van allebei is, of moet dat bij die ene persoon blijven bij een eventuele breuk? Ja? En moet dat binnen tien jaar dan nog altijd 50.000 euro zijn, of een vijfde van de waarde van het huis, zoals nu? 50.000 euro is nu veel geld, maar binnen tien jaar is dat misschien al véél minder waard.’

Om zijn punt te maken, haalt Van Hove indien nodig zijn cliché voorbeeld boven. ‘Het is goed mogelijk dat jullie in goede verstandhouding uit elkaar gaan,’ zegt hij dan, ‘en elkaar wel nog het licht in de ogen gunnen. Maar het kan ook dat uw man u laat zitten voor de jonge, wulpse Svetlana, of dat uw vrouw ervandoor gaat met de zuiderse poolboy Juan. En dan gaan jullie misschien niet meer zo redelijk zijn bij de verdeling van jullie vermogen. Daarom hebben jullie er allebei belang bij om nu alles netjes vast te leggen.

Dus, als mevrouw thuisblijft voor de kinderen terwijl meneer carrière maakt, is een scheiding van goederen dan het huwelijkscontract waarvoor jullie willen kiezen? Dat mevrouw dan niets krijgt, als jullie er na twintig jaar een punt achter zetten? Als dan het antwoord komt dat haar man haar nooit zal bedriegen, zij thuisblijft en haar man altijd voor haar zal zorgen, dan is dat prima voor mij.

Als wij als notaris onevenwichtige bedingen zien, dan moeten wij de partijen daarop wijzen. Dus doe ik dat. Dan zeg ik dat het speciaal is dat mevrouw het op die manier wil laten vastleggen. Maar ik zal wel letterlijk zeggen dat ze dan niet over tien jaar bij mij moet komen klagen als hij er toch vandoor is met Svetlana. Het is mijn job om dat expliciet duidelijk te maken.’

Om zijn punt te maken, put Van Hove soms ook uit zijn eigen leven. Hij kan als notaris zoveel werken omdat zijn vrouw, bovenop haar eigen job in het onderwijs, het huishouden en de zorg voor de kinderen volledig op zich neemt. Dat hij het daarom maar normaal vindt, dat als ze uit elkaar zouden gaan, zijn vrouw dan een deel van zijn notariaat uitbetaald krijgt. ‘Vinden jullie dat ook niet?’ vraagt hij dan. ‘Als de man daar dan nog niet in meegaat, dan gaan de ogen van zijn vrouw misschien open. En doet hij dat wel, dan kunnen we afspreken welke verdeling we kunnen toepassen.

Dat zijn geen leuke gesprekken. En die man zal mij het misschien kwalijk nemen dat ik dat gezegd heb. Maar ik ben geen notaris om vrienden te maken, zeg ik altijd. Ik vind het belangrijker dat ik als notaris die vrouw verwittig dat ze niets zal hebben als hij haar binnen twintig jaar verlaat en zij achterblijft met drie kinderen. We zetten de mensen aan het denken. De cliënten appreciëren dat wel, dat wij dieper graven. En achteraf zal die vrouw me wel dankbaar zijn.’



WIE BEDRIEGT, IS ALLES KWIJT?

Notarissen krijgen de vreemdste vragen binnen. Zo kreeg notaris Carol Bohyn enkele jaren geleden een koppel in zijn kantoor dat ging trouwen. Ze waren beiden heel gelovig en wilden in hun huwelijkscontract laten opnemen dat als een van beiden de ander bedroog, de bedrieger alles kwijt zou zijn. ‘Een mooi idee misschien, antwoordde ik, maar dat kan ik niet in het contract zetten. Dan moeten we concreet omschrijven wat ‘bedriegen’ inhoudt voor jullie. En hoe ga je dat bewijzen? De ander continu laten achtervolgen door een detective?’

Los van die praktische bezwaren, zou het juridisch ook moeilijk afdwingbaar zijn en voelt zoiets voor mij persoonlijk ook niet goed, maar dat heb ik hun niet gezegd. Als je iemand bedriegt, mag je de rest van je leven op de blaren zitten, maar ik vind niet dat je daarvoor een mokerslag moet krijgen en in de miserie moet belanden. Jouw leven mag daardoor toch niet figuurlijk voorbij zijn?

Jullie bedoelingen zijn misschien goed, zei ik. Maar ik denk dat een scheiding van goederen het beste alternatief is. Als er iemand bedrogen wordt, kunnen jullie er vrij snel een eind aan maken. Een scheiding van goederen is dan de minste miserie. Ja, maar we denken nu ook niet dat het gaat gebeuren. We vertrouwen elkaar, hoor. Maar stél dat, antwoordden ze. Door een beetje te overdrijven, kan je mensen soms ook wel wat temperen.’



DOOR DE KNIEËN

Niets menselijks is de notaris vreemd. Notaris Joni Soutaer zocht zelfs ooit eens op haar knieën naar een verlovingsring in het bloemenperkje voor het notariaat. Die was door een meisje woedend weggegooid nadat ze had gehoord dat haar schoonfamilie zich wilde bemoeien met haar huwelijkscontract.

‘Het ging om een zoon van goede cliënten van mij, en hij was financieel van vrij goede komaf. Hij had zijn vriendin ten huwelijk gevraagd, en ze zouden gaan trouwen. Zijn ouders wilden dat hij een huwelijkscontract zou opmaken, zodat hij met scheiding van goederen zou trouwen. Ik had alvast niet de indruk dat het meisje op zijn geld uit was. Ze had een prima voorkomen, had gestudeerd. Maar goed, er was wel wat rijkdom, en ze huwden ook vrij snel. Ik kan zeker begrip opbrengen voor de reactie van die ouders.’

Op de dag dat ze zouden langskomen, was het koppel te laat. Soutaer ging even kijken, en zag twee jonge mensen op de oprit staan. Het meisje had ze nog nooit gezien, maar die jongen herkende ze wel. Alles oké daar?’ vroeg ze. ‘Ik zag meteen een erg ongemakkelijke blik op het gezicht van de jongen. Blijkbaar hadden ze net voor hun afspraak bij ons ruzie gemaakt over het huwelijkscontract. Het meisje was te weten gekomen dat zijn ouders hem pushten om te trouwen met scheiding van goederen, en ze had haar verlovingsring woedend op de grond gegooid. Die was teruggekaatst en in het bloemenperkje voor ons notariaat terechtgekomen.’

Ze hadden er al een kwartier naar gezocht, en vonden de ring niet meer. Soutaer heeft er dan twee van haar medewerkers bijgehaald, en toen hebben ze met zijn vijven het hele bloemenperkje afgezocht. ‘Als notaris kan je dan zeggen: Trek je plan, roep maar als je klaar bent. Maar zo ben ik dan wel: wij zijn gaan meezoeken. Het heeft een twintigtal minuten geduurd, schat ik, voor we die ring teruggevonden hebben. Die jongen geneerde zich wat, maar het meisje niet zo. Die was zó kwaad. Ik begrijp haar ook wel. Het ging haar niet zozeer om die scheiding van goederen, maar meer over het feit dat haar schoonouders daarover konden beslissen.

Ik heb ze dan binnen uitgenodigd om het uit te praten. Het zag er immers naar uit dat er niet meer getrouwd zou worden. Ik heb haar wat tot bedaren kunnen brengen. Een huwelijkscontract nu, betekent niet dat het altijd zo moet blijven. Het is ook iets dat je opmaakt en dat in de kast belandt. Zolang je niet scheidt of er niemand sterft, heb je het niet nodig. Ze zijn een tijdje later teruggekeerd om het contract op te maken, en ze zijn toch nog getrouwd. Zijn ouders hebben nooit geweten wat er zich hier heeft afgespeeld.’



HET VALKENIERSBEDING

Een welgestelde oudere man of vrouw met kinderen uit een eerste huwelijk die hertrouwt met een jongere partner, daarvan wordt al snel gezegd ‘dat het voor het geld is’. Kinderen vrezen dan soms dat de nieuwe partner met hun nalatenschap gaat lopen. ‘En die vrees is zeker gegrond,’ zegt notaris Jelle Van Hove. ‘De nalatenschap gaat in eerste instantie naar de echtgenoot of echtgenote. En dan kan je als nieuwe partner wel zeggen: Ik moet niets hebben als jullie papa of mama sterft. Maar dat zijn uiteraard alleen maar woorden. De kerstkalkoen smaakt zuur aan de feesttafel.’ Hoe ontmijn je die situatie en stel je alle partijen tevreden?

‘Sinds een twintigtal jaar kan het Valkeniersbeding in het huwelijkscontract de oplossing brengen. Daarin kan je al voor het overlijden van de partner met kinderen laten noteren dat je als nieuwe partner niets moet hebben als hij of zij sterft. Of dat je enkel het vakantiehuis erft, en dat de rest voor de kinderen blijft, bijvoorbeeld.

Een ideale tool om een dergelijke lastige situatie helemaal te ontmijnen. Zie je wel dat ik met jullie papa of mama trouw uit liefde? En de kinderen kunnen denken, dat vakantiehuis, dat gunnen we hem of haar nu nog. Zolang de rest maar veiliggesteld is. De kerstkalkoen smaakt dan eens zo goed. Dat vind ik fantastisch, als we zoiets kunnen regelen. Vroeger konden die nieuwe partners nog zo vaak zeggen dat het niet voor het geld was, en misschien wás het ook effectief zo. Nu kunnen ze het ook tonen. Goede afspraken maken goede vrienden.’



HET MOET EERLIJK ZIJN

Ouders die meekomen naar het vastleggen van een huwelijkscontract? Ze hebben de beste bedoelingen: ze willen er zeker van zijn dat hun kind geen dingen tekent waar het achteraf spijt van zou krijgen, bijvoorbeeld bij een relatiebreuk. Als ouder wil je immers dat het geld dat je je kinderen meegeeft, voor hen bestemd blijft na een echtscheiding of breuk. ‘Maar sommige ouders gaan daar wel erg ver in, en komen letterlijk vertellen wat er in het huwelijkscontract moet staan,’ zo vertelt een notaris. Aan hem dan de taak om de regeling van alle kanten te bekijken.

‘Zoals het ouderpaar dat recent meekwam naar mijn kantoor. Hun dochter zou samen met haar vriend een huis kopen. Het huis kwam van de grootvader van de dochter, en haar ouders hadden haar er ook nog een geldsom bovenop gegeven. In de praktijk kwam het erop neer dat enkel de jongen een lening moest aangaan om het huis aan te kopen en te verbouwen, omdat het deel van het meisje gecoverd was door die twee schenkingen.

Tot daar alles nog min of meer oké. Maar ze wilden ook op papier laten schrijven dat de dochter altijd een bepaald bedrag zou krijgen mocht het huis ooit verkocht worden. Er werd wat met cijfers gegoocheld, en het ouderpaar was zo assertief dat ik er ook niet meteen mijn vinger op kon leggen wat er juist niet klopte in hun redenering. Ik heb hun toen gezegd dat ik het zou laten bezinken, en alles nog eens zou berekenen, omdat het naar mijn aanvoelen niet helemaal juist was op hun manier.’

Daar was het ouderpaar niet meteen blij mee. Ze zetten extra druk zodat de notaris alles toch meteen op papier zou zetten, maar die hield voet bij stuk. ‘Ik snap dat je je dochter wil beschermen, maar we gaan het niet doen op deze manier. Ik kom terug met een beter voorstel.’ Achteraf gezien had de notaris het juist ingeschat. ‘Hun redenering was correct, maar niet over de hele lijn. Het klopte maar vanaf het moment dat de lening van de jongen na 25 jaar volledig terugbetaald was. Indien ze eerder zouden scheiden, zou de jongen in hun redenering met een grote schuldenlast en zonder huis blijven zitten.’

Om het punt duidelijk te maken, schetste de notaris de ouders de volgende situatie. ‘Stel dat je dochter verliefd wordt op de buurman, dan blijft haar vriend achter met een berg schulden, zonder huis, en krijgt hij ook niets voor hetgeen hij ooit heeft betaald. Het zou maar correct zijn dat je dochter op dat moment de schuldenlast overneemt.

Het is onze plicht als notaris om rekening te houden met álle scenario’s en erop toe te zien dat niemand benadeeld wordt. Zo’n jonge kerel van begin twintig zal niet doorhebben dat hij iets tekent waarbij hij mogelijk met een grote schuldenlast achterblijft.’






IN DE STARTBLOKKEN
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DE WEG NAAR HET NOTARIAAT

Weinig jobs waarvoor je zo’n lange weg moet afleggen als die van notaris. Na vijf jaar Rechten studeren, sta je in principe nog altijd nergens. Je hebt nog een master Notariaat voor de boeg, en daarna volgt nog drie jaar stage. Pas daarna kan je deelnemen aan het vergelijkend examen. Enkel de zoveel besten, het aantal varieert, krijgen de titel kandidaat-notaris en kunnen een notaris tijdelijk vervangen, een notariaat overnemen of associëren met een bestaande notaris.


FILS À PAPA

Als zoon of dochter van een notaris ligt de keuze voor je loopbaan voor de hand. Of toch niet? Voor Jeroen Uytterhaegen was het niet zo simpel. Hij maakte eerst een omweg voor hij toch zijn weg vond naar het notariaat.

‘Als ik van één iets zeker wist dat ik het nooit zou worden, was het wel notaris,’ zegt hij. ‘Mijn vader is vrij laat benoemd, op zijn 39ste. Dat was in de tijd dat benoemingen nog politiek gebeurden, en hij heeft wat geduld moeten uitoefenen. Met zijn benoeming werd zijn grote droom werkelijkheid.

Mijn zus en ik waren dan weer iets minder enthousiast. Wij zijn met het gezin naar Wetteren mee moeten verhuizen, twintig kilometer verder van waar we woonden. Mijn moeder heeft haar job opgegeven om mee te werken in het notariaat. Wij bleven naar onze school gaan in Zottegem, hoewel dat een flinke afstand was om als tieners te overbruggen. Wetteren zelf vonden we maar niets. Het speelde allemaal mee in mijn overtuiging dat ik zelf 100% zeker nooit notaris zou worden.

Na het middelbaar heb ik zelfs meegedaan aan het toelatingsexamen voor een toneelschool. Dat toneel wel heel veraf ligt van het notariaat? Ach, notarissen spelen ook wel ganse dagen toneel. We passen ons aan iedereen aan, bewaren de sereniteit en blijven vriendelijk onder alle omstandigheden.’

Uytterhaegen was geslaagd voor het examen en vertelde thuis dat hij zich zou inschrijven op de school. ‘Ah tof, waarom heb je niet gezegd dat je meedeed?’ reageerden zijn ouders. ‘Ik had verwacht dat ze zouden willen dat ik Rechten studeerde, maar ze steunden me volledig. Dus heb ik dan tóch maar Rechten gedaan. Mij steunen was het beste dat ze hadden kunnen doen, want ik wilde vooral geen Rechten doen omdat ik dacht dat mijn ouders dat van me verwachtten. Niet omdat ik er zelf geen zin in had.

Na mijn vier jaar Rechten heb ik gedoctoreerd in Europees Recht, en tijdens dat doctoraat heb ik ook lesgegeven. Dat lesgeven deed ik wel graag, dat doctoreren leek minder mijn ding.’ Door de vragen die hij stelde en de opzoekingen die hij deed in de bibliotheek merkte zijn decaan zijn interesse voor het notariaat op. Ze vroeg hem waarom hij geen master Notariaat volgde. ‘Mijn vader doet dat, ik wil geen fils à papa zijn,’ was Uytterhaegens antwoord. ‘Haar reactie was een belangrijke wijsheid voor mij: Het is geen schande om toevallig graag te doen wat je ouders doen, he.

Ik heb toen die master Notariaat gedaan in twee jaar tijd, terwijl ik die combineerde met mijn job als doctorandus aan een universiteit. Toen kreeg ik al het gevoel van thuiskomen. Ik deed die opleiding zó graag… Mijn stage heb ik gedaan in het kantoor van mijn vader. Ik heb zodra het kon het examen meegedaan en tegen alle verwachtingen in was ik er ook meteen voor geslaagd.’

Twaalf jaar geleden vroeg zijn vader hem om zich dan toch mee te associëren. Zodat hij dan zelf zijn handtekening zou kunnen zetten op de aktes die hij toch al helemaal voorbereidde. ‘Ik heb er lang over gedaan om in het notariaat terecht te komen, maar ik heb er nog geen moment spijt van gehad.

We helpen mensen echt als notaris. Cliënten beslissen zelf, maar wij reiken hun wel de tools aan om dat te doen. Niet vanuit onze ivoren toren, zoals dat vroeger misschien het geval was, maar dicht bij de mensen. Dat we voor hen iets kunnen oplossen waardoor ze een lange gerechtelijke procedure kunnen vermijden, dat is een heel leuk gevoel. Of wanneer je iemand met een grote en op een bepaald moment onoverkomelijk lijkende schuldenlast toch nog aan een manier kan helpen om zijn huis te behouden. Of wanneer je iemand die een notaris overduidelijk overbodig vindt, toch kan wijzen op een foutje dat zijn advocaat, revisor, boekhouder heeft gemaakt en we die persoon dan toch tot nieuwe inzichten kunnen brengen. Of wanneer we zo iemand sluitende oplossingen kunnen bieden die volledige voldoening brengen, over de grenzen van de individuele benaderingen van de andere vrije beroepen heen, die alles individueel en niet in een breder kader hadden geanalyseerd. Het perverse aan het notariaat is soms dat de zaken waaraan we niets of het minst verdienen, net de dingen zijn die het moeilijkst, het meest tijdrovend en juridisch het gevaarlijkst zijn.

Vooral het afwisselende aan het notariaat spreekt me aan. Als je als advocaat vennootschapsrecht doet, dan is dat het voor de rest van je leven. Dat zou ik vrij beperkend vinden. Van de vreugde bij de verkoop van een huis of een huwelijksakte, tot het verdriet bij een scheiding of een overlijden. Je stapt aan het begin van de week op een bepaald station op de trein en ziet wel welke haltes je passeert (akten verlijden, bemiddelen, adviesverlening, vele nieuwe vragen en dossiers op het pad telkens in verschillende domeinen die het notariaat lief zijn). Hoe lang de tussenritten duren, weet je niet altijd op voorhand (altijd onverwachtse uitlopende afspraken omdat cliënten met onvoorziene vragen komen voor een tante of schoonbroer, onverwachte problemen of tussenkomsten bij akten...). Op vrijdagavond kan je even weer van de trein stappen, geladen boordevol afgehandelde transacties, maar ook telkens met nieuwe verhalen, vragen, analyses om te maken, en oplossingen of akten om voor te bereiden voor de volgende treinrit.’



VAN JOBSTUDENT TOT NOTARIS

Voor notaris Jelle Van Hove was het als kind al duidelijk: hij zou later advocaat worden. Die droom werd later nog iets bijgesteld. Dankzij een toevallige vakantiejob vond hij waar zijn passie écht lag: het notariaat.

‘Ik kom uit een heel normaal gezin. Ik ben de eerste die aan de universiteit is gaan studeren. Geen idee dus waar ik als kind al de overtuiging haalde dat ik later advocaat zou worden. Maar het was een uitgemaakte zaak. Na de middelbare school zou ik Rechten studeren, ik zou vijf jaar later afstuderen, rechtstreeks naar de balie trekken, en starten als advocaat.’

Maar een zoekertje in de krant zou dat toekomstbeeld in de war gooien. ‘Ik zat op dat moment in mijn voorlaatste jaar, en had als jobstudent altijd in de horeca gewerkt. Veel pintjes getapt, veel pintjes gedronken in die tijd. In een lokale krant zag ik dat notaris Romain Coppin een jobstudent zocht. Ik had me altijd geamuseerd in de horeca, maar ik vond het zo stilaan tijd voor een serieuzere vakantiejob die ook iets meer aansloot bij mijn opleiding en toekomstige carrière. Wat een notaris precies deed? Ik had er op dat moment nog geen flauw benul van.

Notaris Coppin voldeed aan het clichébeeld van de notaris: het was een oudere, grijze, serieuze man. Ik mocht er een maand lang werken in de zomer. Ik deed er hetzelfde werk als mijn medewerkers nu: aktes voorbereiden, zaken uitzoeken en opzoeken, dictaten uittikken, brieven schrijven, testamenten voorbereiden… Toen het einde van de maand naderde, vroeg hij of ik niet nog een maand langer kon blijven. Notaris Coppin werkte graag hard, en ik ook. Na die zomer mocht ik er ook in de weekends en op andere vrije momenten blijven helpen. Toen het notariaat een tijd later werd overgenomen, ben ik er blijven werken, ook voor zijn opvolger.’

Van Hove leerde er enorm veel bij en ontdekte dat hij dit écht graag deed. Na zijn Rechtenstudie trok hij dan ook niet richting balie, maar ging hij volop voor een toekomst als notaris. Hij begon met een masterjaar Notariaat na zijn Rechtenstudie en had dankzij zijn studentenjob al een streepje voor op zijn medestudenten.

‘Op het moment dat ik het masterjaar volgde, had ik al twee jaar gewerkt bij een notariskantoor. Veel leerstof was voor mij dus gekende materie. Terwijl voor de andere studenten een hypotheek nog helemaal nieuw was, had ik er al twintig brieven over geschreven, bij wijze van spreken. Ik wist welke onderwerpen belangrijk waren in de cursus, en welke minder belangrijk, omdat je ze in de praktijk nooit tegenkomt. Maar ondanks dat grote voordeel was dat extra jaar nu ook geen eitje, het bleef moeilijk en hard werken.

Wie notaris wil worden, moet na die Rechtenstudie en dat masterjaar Notariaat, eerst nog drie jaar – betaalde – stage doen in een notariaat. Daarna kan je deelnemen aan het vergelijkend examen, met traditiegetrouw veel meer kandidaten dan er plaatsjes zijn. Pas als je bij de zoveel beste studenten bent, kan je je kandidaat-notaris noemen. Met die titel kan je vervangingen doen in bestaande notariaten, je associëren met een bestaande notaris, of een notariaat overnemen van een notaris die ermee ophoudt. Een notaris kan ook niet gelijk wat vragen voor zijn notariaat bij een overname, een revisor bepaalt dan de prijs onder meer op basis van het aantal aktes en de omzetcijfers.

Als er meerdere kandidaten zijn om een notariaat over te nemen, wordt gezocht naar de meest geschikte kandidaat. Wie dichter woont of in de buurt van het notariaat is opgegroeid, maakt dan meer kans dan wie van verder moet komen, bijvoorbeeld. Wie meer ervaring heeft, of wie al het grootste aantal vervangingen heeft gedaan, heeft ook een voetje voor. En zo zijn er nog een aantal criteria.’

Van Hove wilde het liefst van al zijn eigen kantoor hebben. Hij had in het Belgisch Staatsblad gezien dat een voor hem onbekende notaris stopte, en dat geïnteresseerde kandidaten zich mochten aanmelden. ‘Het kantoor lag me wel, qua ligging, qua type kantoor… en ik heb dan gepostuleerd, zoals dat heet. Uit een aantal kandidaten kwam ik als beste naar voren, en ik mocht het kantoor overnemen. Op dat moment trek je naar de bank voor een lening. De Kamer van notarissen leidt de overname in goede banen: de overnemer betaalt het overnamebedrag aan de Kamer, en als alles goed doorgegeven is, dan wordt het bedrag doorgestort.

Je neemt niet het gebouw over, maar enkel de zaak. Je betaalt voor het recht om notaris te zijn, het archief van de notaris, en het bestaande klantenbestand. Als de overname rond is, leg je de eed af bij de rechtbank van eerste aanleg, waarbij je zweert dat je de regels zal volgen en op een eervolle manier je ambt zal uitoefenen.’

Op de dag van zijn eedaflegging ging Van Hove ‘s morgens eten met zijn ouders en grootmoeder. In de namiddag tekende hij zijn eerste akte, een akte voor de aankoop van een appartement. ‘Ik denk niet dat een notaris zijn eerste akte ooit vergeet. Ik had er zelf al duizenden opgemaakt, en ineens werd mijn eigen eerste akte veel moeilijker. Ik wilde alles nog eens checken, en nog eens. Tot mijn medewerker ook zei: Zeg, stop daar eens mee. Het is ook míjn eerste akte niet meer, he. Je voelt onmiddellijk die extra verantwoordelijkheid. Heel raar. Ook nu heb ik nog altijd een beetje stress voor een akte. Maar wel gezonde stress.’



AFWISSELING TROEF

Veel notarissen zijn het erover eens: juist de afwisseling is wat hen aanspreekt in hun job. ‘De advocatuur heeft me nooit aangesproken,’ zegt notaris Ann De Smet daarover. ‘Elke keer een positief verhaal optrekken rond jouw cliënt, ook als dat in realiteit niet klopt. Altijd maar dat procederen, die erge dingen die je er hoort passeren, altijd die negatieve sfeer. In het notariaat is er ook wel verdriet, maar het wordt gelukkig afgewisseld met heel veel mooie momenten.’

De vader van De Smet was magistraat, en zij zou dat ook worden. Met dat toekomstbeeld in gedachten, startte ze aan een studie Rechten. ‘Niet met de intentie om baliewerk te doen, ik wilde echt magistraat worden.’ Na haar studies Rechten volgde ze – net als haar vader – de master Notariaat, ‘omdat het mij een goeie voorbereiding leek op de magistratuur.

Maar het werd uiteindelijk toch geen magistratuur, tot mijn eigen verrassing. Aan het einde van dat masterjaar leek iedereen in mijn jaar opeens werk te zoeken en te vinden, en dus ben ik dat ook beginnen doen. Ik ben bij een notaris vlak bij mijn ouderlijke thuis beland. Het notariaat leek me echt leuk, en echt iets voor mij.

Maar dan wilde ik wel zélf notaris zijn. Als stagiair mocht ik vaak de notaris vergezellen tijdens afspraken en aktes, en vooral dat contact met de cliënten vond ik een meerwaarde. Het is een enorm afwisselende job. Enerzijds sta je mensen bij op moeilijke momenten, bij overlijdens of tijdens echtscheidingen en vereffeningen verdelingen bijvoorbeeld. Maar anderzijds zit je ook op de eerste rij bij leuke momenten: de eerste aankoop van een woning, de opmaak van een huwelijkscontract. Dat bemiddelen en verbinden maakt het een hele positieve job, vind ik.

Ik raakte vrij vlot door het examen, maar ik had niet meteen een plek waar ik aan de slag kon als notaris. De notaris waar ik bij werkte, was zelf nog te jong, en hij had geen intentie om te associëren. Via een vacature kwam ik terecht bij notaris Sobrie. Hij naderde zijn pensioenleeftijd, en was op zoek naar een associé. Het was de bedoeling dat die associé op termijn ook zou associëren met een van zijn medewerkers, zodra zij geslaagd zou zijn voor het examen.’

Notaris De Smet en notaris Willems werkten drie jaar samen met notaris Sobrie, om daarna samen verder te gaan zonder hem.



PASSIE

Sinds een twintigtal jaar is het notarisberoep opengesteld voor iedereen. Je hebt geen lange arm meer nodig, en hoeft ook geen notaris in de familie te hebben om er zelf één te kunnen worden. Bij notaris Carol Bohyn zit het notariaat wel nog in de familie. Hij is sinds 2014 geassocieerd met zijn vader. ‘Het is voor mij altijd evident geweest dat ik notaris zou worden, net als mijn papa.’

‘Mijn parcours verliep vrij rimpelloos. De master Rechten, daarna de master Notariaat, drie jaar stage in het notariaat van mijn vader, meteen geslaagd voor het eerstvolgende notarisexamen, en meteen daarna geassocieerd met mijn vader. Heel gek misschien, maar ik heb er nooit bij stilgestaan dat ik iets anders zou doen. Ik ben opgegroeid in het notariaat. Ik zag hoe mijn vader mensen ontving in zijn kantoor en die zo goed mogelijk begeleidde en bijstond.

Hoewel het al een tijdje niet meer zo is, leeft het idee nog dat het notariaat in de familie moet zitten. Ik weet dat dat cliché er nog is. Ik vergelijk het daarom graag als volgt: had ik mijn vader even gepassioneerd aan het werk gezien als bakker, was ik wellicht bakker geworden. Dat ik dus in zijn voetsporen treed, heeft niets te maken met het beroep van notaris op zich, maar wel met de passie waarmee ik mijn vader jarenlang zijn job heb zien doen.

Ik hoefde eigenlijk niet in het notariaat van mijn vader te stappen, ik kon gerust ook elders associëren. Maar op het moment van mijn stage kon mijn vader een extra jurist gebruiken in zijn kantoor. Ik heb het geprobeerd, en het bleek wel goed mee te vallen. Ik kon goed samenwerken met mijn vader, en ook met de andere medewerkers, die ik vaak al jaren kende. Ik ben dus gebleven daarna.’



DE EERSTE KEER

De eerste akte die je zelf schrijft en voorleest als notaris zullen velen niet snel vergeten. Fouten maken hoort erbij.

‘Mijn eerste akte, in een notariskantoor waar ik een vervanging deed, was om meer dan één reden memorabel,’ zegt notaris Helena Verwimp. ‘Het was om te beginnen al een geweldig moeilijk dossier: het ging over een heel groot nieuwbouwproject, waar naast de projectontwikkelaar ook de stad en een voormalige spoorwegorganisatie bij betrokken waren. Ik was de notaris van de verkoper, en de koper had zijn eigen notaris. Er zat dus veel ervaren volk aan de tafel.

Normaal is er wel een soort inloopperiode van een paar weken als je als kandidaat-notaris moet inspringen. Maar ik had pas luttele dagen ervoor de vraag gekregen om in dat bewuste notariskantoor aan de slag te gaan. Het dossier had ik pas de dag daarvoor voor het eerst onder ogen gekregen…

Ik had al zoveel aktes geschreven en voorbereid als notarieel medewerker, maar nog nooit zelf als notaris een akte voorgelezen en uitgelegd in begrijpbare taal. Geen enkele akte is bovendien dezelfde, en elke notaris heeft zijn eigen stijl en aanpak en legt andere accenten. Het heeft me wel wat tijd gekost om mijn draai te vinden in die akte en voor mezelf te bepalen hoe ik het zou aanpakken en hoe ik al die juridische taal zou overbrengen.’

Alsof dat nog niet spannend genoeg was, wandelt dan ook nog de collega-notaris binnen. ‘Proficiat met je benoeming gisteren, he. Oh ja, ik heb ook een stagiair meegebracht en een studie-stagiair zodat ze eens kunnen zien hoe het loopt bij deze akte.’ Verwimp had er meteen twee extra pottenkijkers bij. ‘En trouwens, mijn cliënt spreekt alleen maar Engels. Maar daar was ik dus helemaal niet op voorzien. Ik kan ook wel Engels, maar niet van het niveau dat ik al die juridische termen vlotjes bovenhaal. Dat was dus echt wel even stress.

Maar het liep uiteindelijk wel vlot. Het was wel soms eens zoeken naar woorden, maar dan vroeg ik de twee stagiairs even om te vertalen naar het Engels. Zo was er meteen een aangename interactie met iedereen aan tafel. Op een bepaald moment wilde ik zeggen dat de bodem niet verontreinigd was, maar ik zei dat de soil niet polished (gepolijst) was, in plaats van polluted. Dat was wel grappig, en zo was het ijs gebroken. Het viel dus al bij al wel goed mee. Het is zoals bij heel veel dingen: al doende leer je.

Het eerste testament zorgde ook wel voor wat stress. Als medewerker kan je altijd eens vragen aan de notaris om bij een bepaalde akte aanwezig te zijn, maar bij een testament gaat dat niet. Daar mogen enkel de notaris, diegene die het testament opmaakt, en twee getuigen bij aanwezig zijn. De notaris schrijft dat ter plaatse met de hand op. Ik wist dus als medewerker niet eens hoe dat eruitziet of hoe dat in zijn werk gaat.

Bovendien was er in mijn beginperiode ook nog een heel strikte manier van werken, waarbij je een vast stramien moest afwerken. De persoon in kwestie moest dicteren in zijn eigen woorden hoe hij zijn nalatenschap wilde verdelen, en dit in het bijzijn van twee getuigen, waarna de notaris dat in de juiste juridische taal eigenhandig moest neerschrijven. Onmiddellijk daarna moest de notaris alles voorlezen in het bijzijn van de getuigen en vragen is het zo dat je het wilt? Pas dan werd dat getekend. Als iemand kon bewijzen dat de opmaak van het testament niet volgens het juiste stramien was verlopen, dan kon dat testament nietig verklaard worden. Er kwamen dus wel wat zenuwen bij kijken.

Intussen is er alweer veel veranderd in de wetgeving, en is het er wat makkelijker op geworden. Nu hoef je het bijvoorbeeld niet meer eigenhandig te schrijven, maar mag je het ook typen als het testament in je eigen kantoor opgemaakt wordt. Op verplaatsing moeten we het nog altijd met de hand schrijven.’






JE MOET MENSEN ECHT GRAAG ZIEN
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DE KWALITEITEN VAN EEN GOEDE NOTARIS

Over welke eigenschappen moet je beschikken om een goede notaris te zijn? Op die vraag komen vaak dezelfde antwoorden. Een steengoede juridische kennis is vanzelfsprekend de basis. Maar daarnaast moet je als notaris ook: onpartijdig en onafhankelijk zijn, vertrouwen uitstralen, moeilijke boodschappen in mensentaal kunnen uitleggen en empathisch zijn. Wat dan weer minder voor de hand ligt, maar daarom niet minder belangrijk is: een stevige ruggengraat hebben om als het moet tegen de mensen in te gaan en te durven tegenspreken. Ook onmisbaar: de olifant in de kamer durven benoemen, altijd het hoofd koel houden, en een situatie kunnen ontmijnen.


VERTROUWEN VOOROP

In de wetgeving staat dat een notaris onpartijdig en onafhankelijk moet zijn. Deontologisch gezien wordt ook verwacht dat de notaris het vertrouwen moet krijgen van zijn cliënten. ‘Er is me ooit op een examen gevraagd welke van deze drie zaken voor mij het belangrijkst waren,’ zegt notaris Maniola Spitaels. ‘Ik heb geantwoord dat die drie voor mij niet los kunnen staan van elkaar.’

‘Een goede notaris moet onpartijdig zijn. Al zitten er tien partijen voor je aan tafel, je mag niet trekken in de richting van één bepaalde partij. Als er aan elke partij een touwtje zou hangen, dan moeten ze aan het eind allemaal even hard gespannen staan. Daarnaast is een goed notaris ook onafhankelijk. Je mag je niet laten leiden door iets of iemand om op een bepaalde manier te bemiddelen. Vertrouwen ten slotte, is nodig om goed je job te kunnen doen.

Maar op het examen moest ik absoluut kiezen. Ik ben toen voor vertrouwen gegaan, een antwoord waar ik nog steeds achtersta. Cliënten moeten hier met een goed gevoel naar buiten gaan. Amai, het was moeilijke materie, maar ik snap het, ik weet echt waar ik mee bezig ben. Voor mij is vertrouwen de basis. Ik zeg het op deze manier tegen mijn cliënten: Je kiest er niet voor om een notaris onder de arm te nemen. Je moet er één hebben. Maar er is een reden waarom je hier bij mij zit, aan mijn bureau. Een beetje zoals een dokter, denk ik. En dan hoop ik dat ze bij mij aan tafel zitten, omdat ze mij vertrouwen, omdat ze weten dat ik alles goed uitleg tot ze het begrijpen.

Ik maak er in elk geval werk van, van mijn uitleg. Ik ga meestal op dezelfde manier te werk: met een algemeen woordje uitleg wat dat inhoudt, een aankoop, een verkoop, een krediet… Voor we de akte erbij nemen, vertel ik wat erin staat, in mensentaal. Daarna overlopen we samen de akte, waarbij ik telkens voor elk stukje tekst verwijs naar hetgeen ik net heb verteld. Ik beperk het voorlezen tot enkel de stukken die ik verplicht moet voorlezen. De rest leg ik uit in mijn eigen woorden. Aktes zijn nu eenmaal in moeilijke taal opgesteld, het is aan ons om alles begrijpelijk uit te leggen.’



DURF

Als notaris moet je ook voldoende durf hebben. Durf om je clienten te wijzen op de impact van hun beslissingen bijvoorbeeld. Notaris Goedele Vandekerckhove: ‘Ik noem het graag buiten de lijntjes van het cliché durven kleuren. Niet dat we dingen doen die niet mogen, he. De wetgeving is de wetgeving. Maar je mag cliënten niet naar de mond praten. Je moet hen soms durven in een bepaalde richting sturen in een gesprek, en ook durven afblokken. Je ziet het fout, je zoekt het te ver, overweeg eens dit of dat. Het is de bedoeling dat we als notaris achterhalen wat mensen juist nodig hebben en hen bij die oplossing brengen.’

Als ze mensen helpt bij hun successieplanning bijvoorbeeld, dan is het aan de notaris om hen te confronteren met zaken die ze zelf uit het oog verliezen. ‘Akkoord dat je deze constructie opmaakt om zo veel mogelijk successierechten uit te sparen. Maar het is niet alleen de fiscus die telt. Als je dit op die manier noteert, ga je bepaalde erfgenamen tegen de schenen schoppen. Het is uiteraard jouw beslissing, maar bedenk zeker of het je dat waard is.’

Als notaris is het je notariële plicht om erover te waken dat akkoorden evenwichtig zijn. Er mag een overeenkomst opgemaakt worden waarbij een bepaalde partij benadeeld is. Maar dan is het belangrijk dat die persoon beseft dat het in zijn nadeel is. Ik neem het erbij, ik heb mijn redenen om toch te tekenen. Dan is dat oké voor mij. Maar het is heel belangrijk dat cliënten beseffen wat ze tekenen, en daar ook echt achter staan. Soms moet je hen ook met de impact van hun beslissingen confronteren. Je creëert als het ware die bewustwording door de juiste vragen te stellen.

Een notaris moet ook naar een duurzaam akkoord streven. Cliënten kunnen zeggen ik ben akkoord, maar een jaar later kunnen ze daar perfect anders over denken. Zeker bij echtscheidingen kan dat wel eens gebeuren.’ Dan moet je dat als notaris ook aankaarten, zegt Vandekerckhove. ‘Nu ben je daar akkoord mee, maar is dat wel duurzaam? Is dat niet gestuurd door je gevoel nu? Ga je daar volgend jaar nog altijd achter staan?

Ik had een tijdje geleden een koppel dat uiteenging, en ze zouden elk een appartement naast elkaar kopen. Dat is gemakkelijk voor de kinderen, dan kunnen die gewoon de gang oversteken. Dat klinkt goed, tot de eerste barbecue er is en de ex over de balustrade hangt om te kijken wie er op bezoek is. Ik heb hen ook gezegd dat dat mij niet echt verstandig leek, en heb zelfs het barbecue-voorbeeld gegeven. Maar ze zijn toch doorgegaan met hun plannen. Dat heeft uiteindelijk niet gewerkt, een jaar later hebben ze elk hun appartement weer verkocht. Nu, nadien had ik nog een koppel met exact dezelfde plannen, en die heb ik toch dankzij dit voorbeeld op andere gedachten kunnen brengen. Mensen kunnen soms raar redeneren.’

Maar er is meer. ‘Een goed notaris moet ook goed kunnen luisteren. En zelfs niet-verbale communicatie opvangen. Je kan enorm veel aflezen uit de manier waarop iemand binnenkomt, waarop hij je de hand schudt, hoe iedereen naar elkaar kijkt, hoe ze op hun stoel zitten, hoe ze reageren als iemand anders aan het woord is… Dat is ook de reden waarom ik niet van videomeetings hou, omdat je een groot deel van die signalen niet meer opvangt.’



OVERZICHT BEWAREN

Als notaris heb je soms het gevoel de vlieg op de muur te zijn.
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